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INTRODUCCION.

EL ritmo de crecimiento de la industria nacional entre 1930 y 1950,
y en especial el que tuvo Llugar durante Lla década de lLos afos
treintas, fud superior al de los demds paises Latinocamericanos y
contrasta marcadamente con el de décadas recientes en Colombia. Si
La produccidn de manufacturas hubiese mantenido el dinamismo de esa
década nuestra base industrial seria hoy similar a La de Argentina y
Lligeramente dinferior a Lla de México. Es importante entender,
entonces, por qué crecid Lla industria a tasas cercanas al 10% anual
(la textil al 19%) en un periodo en que el dinamismo global de Lla
economia fud especialmente bajo, y para ello se tratara de
determinar la importancia de Llos diferentes elementos que tuvieron
Llugar en el crecimiento del sector Lider del periodo, el textil, ya
que a partir de su estudio es posible derivar conclusiones globales.
EL sector textil explicd la mitad del <crecimiento dndustrial del
pals entre 1930 y . 1939, y 67% entre 1940 y 1945 1/. Las conclusiones
del articulo se basan en un modelo utilizado por otros autores para
estudiar algunos aspectos de La industrializacidn norteamericana
(Fogel y Engerman, 1969), y en el material cualitativo obtenido en
los archivos 1internos de Las mayores empresas textiles de ese
periodo.

I. EL CRECIMIENTO INDUSTRIAL EN AMERICA LATINA Y LA INFLUENCIA DE LA
TASA DE CAMBIO.

EL propdsito de esta Seccidn es describir el crecimiento econdmico
de diferentes paises de américa Latina entre 1920 y 1950, para ver
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cuan "tipica" fue la experiencia colombiana, con especial énfasis en
el sector textil. Posteriormente se resume la "explicacidn
tradicional', sustentada por Diaz Alejandro para América Latina vy
por D.Chu para Cotombia y Argentina, seglun Lla cual, dado el
deterioro que se presentb en Llos términos <externos> de
intercambio, la devaluacidn real implementada por aquellos paises
que pudieron -y quisieron- hacerlo fue un factor decisivo en el
crecimiento industrial. Mas adelante se muestra cdmo el argumento
sustentado por lLos autores no es enteramente convincente, y no sblo
a nivel empirico. Ademds de que hoy existen serias dudas <tedricas>
sobre el efecto reactivador de una devaluacidn, es claro que los
industriales nunca estuvieron en favor de tal medida. La ANDI y Llas
agremjaciones que Lla precedieron se mostraron sistematicamente
partidarias de una tasa de cambio fija, y algo similar sucedid con
la posicidn de personajes como Carlos Lleras a quienes Llos
industriales siempre consideraron uno de sus "hombres de confianza'.
Los pocos comentarios que se encuentran en Llas Actas de Junta
Directiva sobre la devaluacidn son, en el mejor de Llos casos,

supremamente ambiguas.

A. EL CRECIMIENTO INDUSTRIAL DE AMERICA LATINA ENTRE 1920 Y 1950.

Las cifras consignadas en el Cuadro 1 muestran Llas tasas de
crecimiento anuales -promedio- para el PIB, la produccidn industrial
agregada y Lla produccidn textil en diferentes paises
Latinoamericanos. Un primer hecho que merece ser resaltado es que la
década de los treintas <no> fue un periodo de especial dinamismo
para las economias analizadas. Colombia presenta Lla mayor tasa de
crecimiento del PIB (4.55%), La cual de todas formas es menor a lLa
que ha mostrado nuestra economia en términos histdricos (6%-7%
seglin el sub-periodo). Si se considera que el crecimiento global de
La economia colombiana ha sido bajo en comparacidn con el de otros
paises como Brasil b Mexico, el contraste entre lLos treintas y las
décadas mas recientes resulta aun mas marcado para dichas
economias. La tasa de crecimiento global fue durante los treintas de
apenas 4.12% para Brasil, y aln menor para los demas paises
considerados. También fueron bajas en Lla década de Los cuarentas y,
con La excepcidn de algunos casos particulares (Colombia y Honduras
entre 1925 y 1928) también durante Llos veintes. En sintesis, el
perjodo de anilisis (1920-50) se caracteriza por un bajo dinamismo
de lLas economias en su conjunto.

EL segundo hecho que merece resaltarse reside en el minimo impacto

que tuvo La depresidn de 1929-32. rue despreciable en Colombia,

Brasil y Honduras, y aun en palses severamente afectados como

Argentina y México, fue considerablemente menor al que sufrieron Los

pajses capitalistas desarrollados: Los niveles de ingreso nacional

de 1929 solo fueron recuperados en 1939 en Estados Unidos, en 1936 en
Alemania, y sdlo después de 1950 en Francia.
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<Metodologia>.

Tasas de crecimiento exponencial anuales en base a Llos dos
primeros y ultimos anhos de cada perijodo.

"Otros'. Promedio aritmético de las tasas de crecimientc para
Uruguay, Venezuela y Chile.

<Fuentes>.
PIB y Produccidn Industrial Agregada: CEPAL, <Series
Histdricas del Crecimiento de America Latina>, 1978.
Produccidn Textil.
Colombia. CEPAL, <EL Desarrollo Econbmico de
Colombia>, Anexo Estadistico, Luadro 131.
Mexico. <Anuario Estadistico de Mexico. 1951-1952>,
p. 708. Se utilizaron las cifras de algodbn consumido (en toneladas)
por Las empresas textiles.
Argentina. Diaz Atejandro (1970) ,Cuadros 39 y 41 del
Apéndice. Las cifras para el perjodo 1930-39 son solo aproximadas,
con base en lLos sub~periodos 1930-33 y 1937-39.
Brasil.
1920-39. Baer (1965, p.20).
1941-46. Suzigan (1971.). Cifras para el
estado de Sao Pauto.
Perl. Thorp y Bertram(1978), pp.120 y 193.



En Lo que se relaciona con el <crecimiento 1industrial>, es de
especial interés resaltar el alto crecimiento registrado por Lla
industria colombiana entre 1930/31 y 1938/39 y principalmente por la
rama textil. La industria crecid en Colombia a tasas mucho mayores
que en Los demds paises (solo es comparable el creciminto industrial
en Argentina), y el dinamismo del sector textil dobld el del
conjurto de la industria; la produccidn textil colombiana comenzd a
crecer a tasas elevadas desde los mismos afos de Lla crisis. La
recesidn afectd duramente a la 1industria (agregada) en Argentina y
México, pero no tanto a Los demds paises. Ademds, afectd mucho
menos a la industria textil que a Llos demas sectores. Finalmente,
debe observarse que durante Los treintas la industria textil del
Perl crecid a tasas muy bajas en comparacidn a Lla mayoria de
paises considerados, y lLa industria de Honduras presenta tasas de
crecimiento que podrian considerarse como promedio con respecto al
resto de paises.

En  sintesis, la dndustria Llatinoamericana crecid a tasas
satisfactorias durante los treintas, y en especial la rama textil, a
pesar de que las economias estaban creciendo lentamente en términos
globales (PIB). Ademds, con base Unicamente en las cifras del Cuadro
1, y sin profundizar en Lla discusidn, el caso colombiano serviria
<por excelencia>, como sustento empirico de la tesis tantas veces
sostenida en América Latina (y sobre todo por A.G. Frank) segln la
cual Lla recesidn de los treintas constituiria el mejor ejemplo de
las beneficios que para "la periferia" conlleva ‘el debilitamiento de
los pajses "del centro'".

B. LA EXPLICACION "TRADICIONAL"

EL crecimiento en produccidn  puede deberse tanto a desplazamientos

de Lla curva de demanda como de oferta (ver Seccidn II para un

tratamiento formal del problema)l. En el primer caso Llos elementos
determinantes seran el aumento del 1ingreso nacional y/o La

disminucidn de la competencia externa (via diferenciales crecientes

entre el precio externo o interno del bien ). En el segundo -oferta-
los factores explicativos seridn el cambio tecnoldgico, La

inversidn, y la disminucidn en Llos salarios o en el precio de los

insumos.

Una versidbn que cuenta con gran aceptacidn hoy dia en América
Latina, y que ha sido sustentada en diferentes trabajos por Diaz
Alejandro (1980 1y otros) y por D.Chu (1972), concede un <papel
central a La politica econdmica> implementada 'por Los gobiernos de
turno. Segun dicha versidn, <la devaluacidn y el aumento en Lz
proteccidn arancelaria> implementados por algunos paises
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Latinoamericanos explicarian buena parte de lo sucedido.<El rapido

deterioro de Llos términos internacionales de intercambio hizo

rentable invertir en el sector industrial, y Lla devaluacidn y el

arancel permitieron una ampliacidn del mercado domeéstico para el

productor nacional, a costa de Lla competencia internacional>. En su
forma mis simple son argumentos de demanda, al asignar una minima

importancia al cambio tecnoldgico, a la inversidn o a lLa caida en el

precio de Los insumos o salarios 2/.

La explicacidn anterior ha ganado aceptacidn en Colombia y en
América Latina por dos razones. En primer Llugar, a pesar de que
todos Llos paises del continente vivieron un drastico deterioro en
sus términos internacionales de intercambio, se argumenta que solo
aquellos que protegieron al productor nacijonal presenciaron
simultineamente un proceso marcado de industrializacidn. No ocurrid
lo mismo en paises "pequefios" (es lLa terminologia empleada por Diaz
Alejandro) muchos de Llos cuales ni siquiera contaban con wuna
autoridad monetaria o con un Banco Central, y no pudieron -o no
guisieron- devaluar sus monedas. Por supuesto, Lla dinformacidn
consignada en el Cuadro 1 es insuficiente para ilustrar o contradecir
el argumento. Seria necesario contraponer Lo sucedido en todos
aquellos paises 'grandes" y "pequefos'. No obstante, la industria en
Honduras, un pais que <a priori> seria considerado como ‘'pequefno’,
no crecid a tasas especialmente bajas.

Pero existe una segunda razdn quizd tan poderosa como lLa anterior
para sustentar La importancia de lLa politica econdmica. Puesto que
la compra de maquinaria y equipo depende parcialmente de La
existencia de divisas, se pensd que la inversidn industrial habia
sido despreciable durante los afios treintas cuando se estancaron Los
flujos de capital financiero hacia América Latina y cayd
drasticamente el valor de Llas exportaciones. Por ello, bajo la
influencia de Llos trabajos de CEPAL para diferentes paises del
continente, y de Furtado para Brasil, se considerd que el
crecimiento industrial de dicho periodo tuvo como base Lla inversidn
efectuada durante Llos afos veintes, cuando nuestros pajses si
contaron con divisas suficientes para todo tipo de inversidn
(Echavarria, 1980). bDadas Las caracteristicas del proceso de
innovacidn en pajses dependientes -atado a <nuevas> compras de
maquinaria-, es claro que si no hubo 1inversidn en Los treintas
tampoco habria habido cambio tecnoldgico. En esta forma, ante la
eliminacidn <a priori> de elementos importantes de oferta en la
explicacibn del crecimiento industrial, ganaban {importancia la
devaluacidbn y el arancel como argumentos explicativos.

Se han tomado los trabajos de Diaz Alejandro y Chu como punto de
partida puesto que en ellos se plantean hipdtesis claras sobre Los
factores determinantes del proceso de industrijalizacion. No
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obstante, parece claro que LOS demas estudios sobre el desarrollo
jndustrial colombiano en el periodo (CEPAL,1956; Arrubla, 1971;
Bejarano, 1979; Rodriquez, 1981; Poveda, 1979; Lbdpez, 1982; Posada,
1976) aceptarian dichas conclusiones. Para comenzar, todos ellos
coinciden con CEPAL(1956, p.250) en que "la crisis de Los ands
treintas y La consiguiente <disminucidn de Lla capacidad para
importar> crearon Lla imposibilidad de mantener el nivel de
abastecimiento de productos manufacturados desde mercados externos,
significando por Lo tanto un <fuerte incentivo para la sustitucidn
de articulos importados por otros de produccidn interna>", y asignan
un papel fundamental al arancel de 1931. Ademds, los mencionados
trabajos descartan la posibilidad de wun  proceso de cambio
tecnoldgico marcado durante Los tréintas, al aceptar La hipdtesis
de sobre-inversidn industrial en Los 20s para sostener el
crecimiento de la ddcada siguiente.

No obstante, aln cuando no tratan de determihar su importancia
relatijva, varios de lLos autores citan <otros> factores explicativos
del crecimiento industrial o de su ausencia —-industrializacidn
tardia-, la mayoria de ellos considerados como "prerequisitos': la
ausencia de inmigrantes europeos; las dificultades geograficas; la
disponibilidad de excedentes de mano de obra; Llas inversiones
publicas durante los 20s; el duge cafetero previo, etc. En el caso
extremo, y refiriendose a la situacidn especifica de Antiogquia;
Pcveda(1979, p.41) cita como factores "determinantes': 1.
Disponibilidad de Ahorro en manos de comerciantes cafeteros vy
mineros; 2. Acumulacidn de oro; 3.Aptitud de iniciativa empresarial;
4. Configuracidn incipiente de un mercado regional; 5. Existencia de
recursos energdticos; 6.Abundancia de mano de obra, efecto de Lla
elevada natalidad; 7. Las Fabricas textiles de Santander y Bogota
habjan gquebrado al doblar el Siglo; 8. Valiosa experiencia =2r
~ficios técnicos y mecanicos gracias al laboreo de lLas minas; 9.
Ingenieros civiles y de minas educados en lLa Escuela de Minas; 10. La
ruptura del inveterado aislamiento geografico; 11. La politica
arancelaria; 12.Los capitales vueltos a Antioquia desde otras
regiones del pals

C. EL PAPEL JUGADO POR LA DEVALUACION DE LA TASA DE CAMBIOC.
1. Evidencia Empirica.

Es cierto que sbdlo aquellos paises que devaluaron crecieron mas
rapidamente? Esta seria la conclusidn obvia, y demostrable
empiricamente, si fuese cierta La "explicacidn tradicional'. Las
cifras consignadas en La parte superior del Cuadro 2 ilustran Lo
sucedido en materia cambiaria para diferentes paises del continente,
y en La perte inferior se trata de evaluar, enmpiricamente, si
existid una relacidn significativa entre lLas tasas de crecimiento
industrial y La devaluacidn real.
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<Metodologia>.
1. Tasas de crecimiento exponencial anuales
promedias. Se utilizaron Los dos primeros vy lLos dos Ultimos
afos para cada sub-perjodo.
La tasa de cambio real se calculd como:
TCR=(mcp/US$) *(IPEusa/IPcp)
donde. TCR. Tasa de Cambio Real.
mcp. fdoneda de cada pais.
IPEusa. Indice de Precios de Exportacidn
en Estados Unidos.
IPcp. Indice de Precios en cada pais (al consumidor
para Argentina, Brasilt, Perl y Uruguay; al por
mayor para HMexico y Venezuela; y una combinacidn
para Colombia-Bogota- y Honduras. Para Colombia
también se trabajd con los indices de precios de
Ocampo y Montenegro (1982, Cuadro 8), pero Llos
resultados no difieren sensiblemente. Asi, la
variacidon promedia de precios es de =-21.45% entre
1929 y 1932 si se utilizan Llas cifras de Wilkie;
-17.79% para "alimentos 3l por mayor en las cuatro
grandes ciudades"; y =19.49% para 'productos
alimenticios". Entre 1930 y 1939 Llas cifras de
inflacidn promedias serian de 5.08% con base en
Wilkié; 4.10% para "alimentos al por mayor..."; vy
4.01% para "productos alimenticios".

II.
*. Coeficiente "t" significativo al 99% de confianza.
Las Regresiones se corrieron con base en
datos anuales para Colombia, Argentina, Brasil, HMexico y
Honduras. EL significado de los regresores es el siguiente:
DEV%. Devaluacidn anuzl en le tasa de
cambio real.
DEV%-1. La misma variable rezagada un aho.
Dummy. Variable Dummy para los afos 1931,
1932 y 1940~45.
Tiempo. 1931-1950 para cada pais.

<Fuentes>.
Wilkie (1974). Secciones XII(Tabla 1), y XIII(Tablas
1y 2); Ocampo y Fontenegro (1982), Cuadro &.
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La mayoria de paises analizados ciertamente devaluaron sus monedas
en términos nominales entre 1929 vy 1939, con grandes devaluaciones
wforzadas” por las circunstancias antes de .932, a pesar de que La
ortodoxia econdmica internacional del momento aconcejaba Lo
contrario -patrdn oro-. Sdlo Colombia y Honduras mantuvieron fijas
sus paridades entre 1929 y 1932. Sin embargo, mas que la devaluacidn
nominal, interesa considerar la devaluacidn real, tomando en cuenta
Los indices de inflacidn externa (Estados Unidos) e interna. En
términos reales colombia modificd sus precios relativos
externos-internos (tasa de cambio real) en una magnitud comparable a
la de Los demas paises(5.02%), simplemente por que la deflacidn de
precios interna fue también mucho mas fuerte. Entre 1930 y 1939
Colombia presentd wuna de lLas mayores tasas de devaluacidn nominal
(sdlo superada por Mexico) pero, puesto que también fue mayor la
inflacidn, devalud menos que Los demds en términos reales.

Entre 1940 y 1945 se regresa en toda Latinoamerica a un patrdn de
cambio fijo, y entre 1945 y 1950 la experiencia difiere seglun el
pals considerado: Colombia, Honduras, Uruguay y Venezuela
mantuvieron fijas sus tasas de cambio nominales, mientras que Los
demds paises devalliaron en forma masiva. Ello implicd wuna
revaluacidn <real> importante para aquellos paises que mantuvieron
regimenes de paridad fija con respecto al dolar.

Con respecto a Lla d&cada de lLos treintas, el periodo de mayor
interds, aparecen ya serias dudas sobre lLa influencia de la politica
econdmica externa en el crecimiento 1industrial. EL pals con un
sector industrial mds din3dmico =-Colombia- con tasas de crecimiento
cercanas al 20% para La rama textil, presentd también wuno de los
menores ritmos de devaluacidn real. No obstante, para no tratar
Unicamente el caso Colombiano, se adelantd un segundo ejercicio. Se
corrieron regresiones que tratasen de medir Lla influencia de los
precios relativos sobre el crecimiento industrial (parte II del
Cuadro). Puesto que es dificil contar con series largas de tiempo
para varios paises, se decidid trabajar Unicamente con cifras para
cinco de ellos: Colombia, Argentina, Brasil, México y Honduras. Se
incluyeron como variables "explicativas" Lla tasa de devaluacidn
<real> (tanto del mismo afio como del anterior), la produccidn globat
-como unha aproximacidn al dingresoc nacional-, y el tiempo (para
capturar "otras' variables). También se incluyb una variable <dummy>
para los anos de la depresidn y de la Segunda Guerra.

EL resultado del ejercicio es claramente idinsatisfactorio, por lo
menos como evidencia de la hipdtesis sustentada por Diaz Alejandro y
por Chu. EL <coeficiente de determinacidn> (R cuadrado) es sumamente
bajo en todos lLos caso$, y La influencia de la devaluacidn real no
es significativa en ninguna de lLas regresiones.
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Las anteriores conclusiones son, por Lo demas, relatjvamente
consistentes con Los desarrollos tedricos que han tenido Llugar
durante Llas ultimas décadas. Como sucede tantas veces con Lla
polémica <acade&mica> sobre Los efectos de diferentes politicas
econdbmicas, nunca es clara <a priori>, la forma en que wuna
devaluacidn afecta Lla estructura econdmica. Depende de tantas
variables, elasticidades, propensiones marginales...; y Llos efectos
precio siempre pueden ser compensados por efectos ingreso que en
ocasiones operan en sentido contrario. No sdlo eso. Su incidencia
sobre Lla oferta monetaria, y Llos procesos que ello a su vez
desencadenan, oscurece aun mas Llas conclusiones. Por todo ello,
autores como Lance Taylor han mostrado recientemente que existe una
alta probabilidad, al menos en el corto plazo, de que ta devaluacidn
tenga consecuencias recesivas. Para completar el ''caos tedrico” la
situacidn se vuelve aln mis compleja si en Lla discusidn se
introduce Lo que actualmente se ha dado en Llamar "la pugna
distributiva" con lo cual, finalmente, todas las variables terminan
siendo <endbgenas> 3/.

3. La Actitud de los Industriales Colombianos ante la Devaluacidn de
La Moneda.

Como complemento a Llos argumentos anteriormente expuestos, parecen
relevantes algunos comentarios sobre la actitud de Llos industriales
colombianos frente a la devaluacidn. Presumiblemente, si la
mencionada politica hubiese sido tan <importante como factor de
"reactivacidn" industrial, se esperaria observar una actitud
favorable hacia este tipo de medidas 4/, y en el peor de los casos
una actitud indiferente.

"Paraddjicamente" los industriales siempre se mostraron en
desacuerdo con la devaluacidn de Lla moneda. La ANDI y Las
agremiaciones que le precedieron 5/. sostuvieron en todo momento La
conveniencia de wuna tasa de cambio fija, y Lo mismo sucedid con
aquellos personajes de la entera confianza de Llos industriales, como
Carlos Lleras quien hoy considera que 'la preservacidn del valor
externo del peso fue por mucho tiempo wuna grave cuestidn de
principio" (Lleras, 1983, Tomo I, p.64) 6/. El debate de 1937 sobre
“"estabilizacidn monetaria', donde Lleras defendid la "devaluacidn"
no se trataba realmente de una discusidn sobre La conveniencia o no
de devaluar, sino simplemente de que la Ley colombiana aceptase algo
que ya se habia presentado desde 1932, el abandono del patrbn oro.
Curiosamente, en ese mismo debate, Lleras fue atacado por el diario
“La Razdn", financiado por Los industriales -y principalmente por
los de Medellin-, con el argumento de que el patrdn oro debia
sostenerse; es decir, que la tasa de cambio debla revaluarse. (Ibid,
Tomo II, p.35).
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II. UN MODELO QUE PERMITE INCORPORAR PRECIOS RELATIVOS,
OFERTA Y DEMANDA.

Quizd en La Seccidn anterior se cred La falsa 1mpresidn de que los
precios relativos no jugaron un papel importante en el proceso de
crecimiento industrial. Por el contrario, en este trabajo se acepta
enteramente La hipbtesis central del trabajo de Chu, en el sentido
de que esta variable tuvo wuna importancia central en el proceso. No
obstante,<para analizar Los efectos de wuna devaluacidbn> no parece
conveniente trabajar con Llos precios relativos a nivel de cada
sector, sino con indices promedio tanto internos como externos.

En esta seccidn se tratard de aplicar el caso colombiano un modelo
de crecimiento que permite dincorporar simultaneamente, y en forma
explicita, diferentes elementos de oferta y demanda, y derivar su
importancia en Lla determinacidn de Llos precios relativos y del
crecimiento industrial. Para ello se requiere, no obstante, supuestos
mucho mas rigidos que Los que emplean anteriores trabajos 7/, que
haban posible La estimacidn empirica de lLos parametros. Por ello,
lo que constituye Lla fortaleza del modelo empleado -ser mas
explicito, en especial con Llos parametros de oferta-, también
constituye su debilidad. Los supuestos podrian no acomodarse a la
realidad, y por ello contar con una especificacibn adecuada continla
siendo el desafio central a los trabajos en el campo de "historia
econdmica cuantitativa'.

A. PLANTEAMIENTO GENERAL.

En esencia se trata de una adaptacibn del trabajo de Fogel y

Engerman (1969) para lLos Estados Unidos, ¥y a diferencia de otros
modelos de crecimiento permite incorporar el papel de Lla demanda al
suponer un proceso de equilibrio parcial de corto plazo. Se parte de
la premisa obvia de que el crecimiento en produccidn puede deberse

tanto a desplazamientos de la curva de demanda (Figura 1.a), como de
oferta (1.b); o a ambos factores operando en forma simultanea (1.c).

La produccidn aumenta desde OA hasta OB en Llos tres casos

mencionados.

De paso, este argumento obvio, permite ver algunos de lLos problemas
implicitos en Los planteamientos segln los cuales Los factores
explicativos del crecimiento se dividirian en 'demanda interna",
"exportaciones' y ‘''sustitucidn de importaciones" (entre otros véase
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el trabajo conjunto de este mismo autor (1983) sobre la
industrializacidn Colombiana en Las Ultimas tres deécadas). Si la
produccidn aumenta desde OA hasta OB, para un mismo nivel de compras
en el exterior, se habrd dado un proceso importante de "sustitucidn"
de importaciones. No obstante, a menos que se discriminen Los
multiples determinantes que Lllevan a ese resultado, son pocas las
conclusiones importantes que pueden derivarse del ejercicio. Para
citar un caso relevante en la discusidn actual, el mercado interno
serd '"invadido" por productos extranjeros si no hay un cambio
técnico comparable al de otros paises, en cuyo caso lLos productores
nacionales se quejaridn de la "falta de demanda 1interna", y los
estudios "a Lla Chenery'" ‘'corroboraran" dichas conclusiones. Un
problema de rezago técnico (y por tanto de coustos y precios
"excesivos) serd considerado como de insuficiencia de demanda.

d

La cantidad demandada del bien nacional(@n ) dependerd de su
precio, del ingreso de los consumidores, Yy del precio internacional
-en pesos, incluye aranceles-. En el primer caso~ disminucibn en el
precio del bien nacional-, el aumento en produccidn se da <a lo
largo> de la curva de demanda, y en Los otros dos, a Lo lLargo de la
de oferta, por desplazamientos de la demanda. Un aumento en el
ingreso o en lLos precios internacionales desplazardn Lla curva de
demanda hacia lLa derecha. P.r supuesto, también otros factores
pueden influir en dichos desplazamientos: un cambio paulatino en los
gustos de los consumidores hacia Los bienes nacionales, o cambios en
la composicidbn de Lla poblacidbn rural-urbana, bajo el supuesto
plausible de que la canasta demandada es diferente para ambos tipos
de consumidores. Finalmente, cambios en la distribucidn del ingreso
o una calida en el precio de Los alimentos y del alquiler promedio
podrian Llevar ¢ patrones diferentes de consumo para un mismo
ingreso promedio.

Para Lla curva de oferta puede plantearse, en forma similar, que un
alza en el precio del bien nacional implicard un movimiento hacia

mayor produccidn <a Lo largo> de dicha curva, y que una cajda en el

precio de insumos o mano de obra, o un aumento en eficienciea
productiva y en el "stock" de capital, conltievaran un

<desplazamiento> hacia la derecha de la curva de oterta.

Si la devaluacidn y el arancel hubiesen sido Los factores centrales
en Lla explicacidn de la industrializacidn colombiana -o Llatino
americana-, es de esperar que el proceso de crecimiento se hubiese
dado via desplazamientos de La curva de demanda <a Lo largo de una
misma curva de oferta> (Fig. 2.b); Lla menor competencia externa
habria Lllevado @ una ampliacidn del mercado para el productor
nacional. Los siguientes parrafos tratan de formalizar y especificar
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las ecuaciones de oferta y demanda en forma tal que permitan La
estimacidn empirica de los parametros centrales del modelo.

En forma general se plantean las siguientes ecuaciones:

d -E

Demanda: Qn = f(Pn) = D. Pn %))
o §

Oferta : Qn = f(Pn) = 0. Pn ')

donde.
@n. Produccidn Fisica demandada(d) u ofrecidalo) del bien

nacionale.

Pn. Relacidn entre el precio doméstico del bien nacional, vy
el indice de precios al consumidor (como indice de precios al
consumidor se utilizd un indice de precios de alimentos-1925-35-, y
el de la canasta obrera en Bogotd -1935-50-).

E. Elasticidad Precio de la Demanda.

§., Elasticidad Precio de la Oferta.

D. Parametro de desplazamiento de Lla curva de demanda. Un
cambio de D' a D'' producira un desplazamiento como el indicado en

la Fig. 1.a.
0. Parametro de desplazamiento de la curva de oferta.

Resolviendo las ecuaciones (1) y (2) en forma simultanea se tendri.

§/(8+E) E/(§+E)

Qn = D . 0 (3
1/ (8+E)

Pn = (D/O) 4)

* * *

Qn = [8/(8+E)J1.D + [E/(S+E)]. O 5)

(* indica tasas de crecimiento de la variable a través del tiempo).

La ecuacidn (3) es relativamente facil de comprender, a partir de la

ecuacidn derivada (5). EL efecto que sobre la produccidn (Qn) tengan

Los desplazamientos de Las curvas de
* > * =

oferta y demanda, dependerad de su magnitud (D y 0) y de una

combinacidn de Llas elasticidades de las respectivas curvas. En el

caso extremo, y a modo de ejemplo, si La elasticidad de demanda(E) es

cero, todo el desplazamientc de la curva de

>
(&



* .
oferta (0) se trasmitird en mayores precios, sin que aumente la

produccidn. 8/.

Sin embargo, para los propdsitos de esta investigacidn es necesario
especificar La forma de Llas funciones de demanda y oferta; en
particular, y con miras a la estimacidn estadistica, se requiere
determinar aquellos paradmetros que lLlevan a desplazamientos en las
respectivas curvas.

La especificacidn utilizada serd la siguiente.

1. Demanda.
y Eimp
D=c.Y Pimp 6

donde. D. Parametro de desplazamiento en (1)
C. constante.
Y. Ingreso Nacional en pesos constantes. 8/.
y. Elasticidad Ingreso de la Demanda.
Pimp. Relacidn entre el precio (en pesos) del bien
importado y el indice de precios al consumidor.
Eimp. Elasticidad Precio Cruzada (disminucidn
porcentual en la wventa del bien nacional, cuando el
precio del bien importado disminuye 1%).

La especificacidn utilizada para Lla curva de demanda es
relativamente tradicional, y simplemente supone que Lla cantidad
demandada del bien nacional es una funcidn de su precio interno, del
ingreso, y del precio del bien importado, y que cada variable est3
modificada por su respectiva elasticidad. Adicionalmente, se podria
incluir ciertos parametros que capturaran el efecto de cambios en
los gustos, la migracidn hacia la ciudad o las variaciones en los
precios relativos <internos> especialmente entre alimentos, alquiler
y bienes dindustriales de consumo. Se supone que el bien producido
internamente no es idéntico al bien importado. Si nuestro supuesto
no fuese correcto, la curva de demanda seria una linea horizontal, y
el ejercicio no tendria sentido. No obstante, algunos trabajos
adelantados para el <caso colombiano permiten afirmar aue el subuesto
es correcto 9/.

2. Oferta.

Vo es tan simple el caso de Lla oferta ante Lla dificultad para
disponer de cifras adecuadas del "stock" de maguinaria y para estimar
2l grado de cambio tecnoldgico. Es dncluso dificil obtener
:orrectamente cifras para Las variables mads simples como el numero
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de trabajadores empleados, pues un buen porcentaje de Lla fuerza
Llaboral operaba bajo contratos independientes. Aln en los casos en
gue se menciona el nimero de trabajadores bajo contrato no se indica
el numero de dias laborados en cada semana o el numero de '"piezas™
contratadas. Ademis, el numero de trabajadores de planta fluctuaba
mes a mes dentro de un mismo turno, con varjaciones frecuentes en el

numero de turnos.

Por todo ello es necesario recurrir a ciertos supuestos
simplificadores que permitan lLlegar a estimativos ''razonables' sobre
la influencia de Llas diferentes variables. Asumiendo que se produce
bajo condiciones de rendimientos constantes a escala, que se trata de
maximizar utilidades, y que las firmas no estan en capacidad de

actuar como un oligopsonio en el mercado lLaboral (ver Anexo 2, para
una discusidn sobre la relevancia de Los supuestos) puede

demostrarse (ver Anexo 1) que el paradmetro de desplazamiento de la

curva de oferta puede ser calculado en La siguiente forma:

(al+a2) /a3
0= Qn/ Pn (7)

donde § la elasticidad precio de La oferta seria 1igual a (al+a2)/a3,
como resulta de comparar las ecuaciones (2) y (7).

Por fortuna la mayoria de los supuestos empleados no parecen ser
excesivamente restrictivos, y las conclusiones a que se Llega estin
de acuerdo con el material cualitativo que serd mencionado en Lla la
Seccidn Il1I. No obstante, en un futuro seria deseable introducir
supuestos alternativos y observar como cambian las conclusiones.



B. ESTIMACION DE LOS PARAMETROS.
Como resultado de Las ecuaciones (3), (4) y (6), se obtiene que:

B1 +B2 LnY+B3 LnPimp+B4 Ln0 3"

Ln@n

BS+B6 LnY+B7 LnPimp+B8Ln0 ")

H

LnPn

donde.

B1, BS5. Constantes
B2= Sy/(§+E)
B3= SEimp/(§+E)

B4= E/(§+E)
B6= y/(§+E)
B7= Eimp/(§+E)
B8&= 1/(8§+E)

Todas las variables de las ecuaciones (3') y (4') son conocidas, con
la excepcidn de -0-, cuyos valores fueron calculados a partir de la
ecuacion (7).

al, a2 y a3 se calcularon para Fabricato, la mayor empresa textilera
del pais en el periodo de estudio. Las cifras no difieren
signifiativamente para 1924-34 o para 1940-50, y por ello se decidid
trabajar con los siguientes valores promedio: a1=9%; a2=30.49%;
a3=60.5%. Para estos valores, § serd digual a 0.653. Los resultados de
Las regresiones, y Llos valores derivados para Llas respectivas
elasticidades aparecen consignados en Los Cuadros 3 y 4.

Se corrieron tanto regresiones que incluyesen solo lLas variables de
Las ecuaciones generales (3') y (4'), como otras que incorporasen la
variable "tiempo'" y otras variables ‘'dummy'. La variable "tiempo"
pretende capturar factores adicionales que podrian desplazar Lz
curva de demanda (e.g. cambio en la preferencia del consumidor hacia
el bien nacional), y Llas varibles "dummy" se aplican a ciertos
perjodos especiales: Los afios de la Depresidn (D1. 1929-32); de la
2a Guerra Mundial (D3. 1940-45); y de La década de Llos afos
cuarentas (D4). También se ensayd una variable 'dummy' para el 2aho
1941, en el cual se presenta una veariacidn excesivamente alta en la
produccion de textiles. A priori, se considera de especial
importancia La variable D4, pues durante Los afios cuarentas el
principal mecanismo de control a las importaciones fud el control
cuantitativo <=también en 1937-, y por ello pareceria errbneo no
considerar esta variable bajo el supuesto de que solo el araricel
influyd sobre el precio. Es conveniente advertir que no se incluyd
el efecto de Los precios relativos <internos> sobre lLa composicidn
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de la demanda, y que elto podria Lllevar a una sobre estimacidn del
ingreso disponible (para el consumo de textiles), ya aue durante los
treintas el precio de Los alimentos crecid mads que el de Los bienes
jndustriales producidos internamente (Ocampo y Montenegro 1982 p. 82)

C. ELASTICIDADES PRECIO E INGRESO.

EL coeficiente B4 de las regresiones 1-5 (Cuadro 4) Llleve a una
elasticidad precio (E) mayor a 5.5 (550%), lo cual es absurdo. Por
ello, Llos valores de E y Eimp fueron recalculados & partir de B2 y
B3, forzando la elasticidad ingreso a ciertos valores razonables
(y1=1.01; y2=1.40) 11/. Los resultados obtenidos para E e Eimp
aparecen consignados en la parte superior del Cuadro 4, vy son
consistentes con Lo que cabria esperar <a priori>. E varia entre
0.38 y 0.95, y Eimp entre 0.24 y 0.471. Sin embargo, puesto que no
parece enteramente valido descartar el pardmetro B4, se decidid
también correr un segundo conjunto de regresiones (6-10), forzando E
a un valor minimo , promedio vy maximo (E=0.3; 0.8 y 1.3
respectivamente). Luego, a partir de B2 y B3 se obtuvieron los
valores para "y" y "Eimp". Se escogieron las regresiones 7 y 9 como
las "mejores", puesto que los demas resultados parecen inadecuados.
La elasticidad ingreso es excesivamente alta en algunas, y la
elasticidad cruzada aparece con signo contrario al esperado en las
regresiones 6 y 8.

En sintesis, se decidid trabajar con los siguientes cuatro conjuntos
de resultados para las tres elasticidades de interés. EL rango de
variacidn de Llos pardmetros es amplio, Lo cual es conveniente para
el anilisis de sensibilidad que se desarrotla en la Seccidn II-E.

y E Eimp
Regresidn (2). 1.01 0.49 0.26
Regresidn (2) 1.40 0.95 0.36
Regresidn (7) 1.61 0.30 0.15
Regresidn (9) 2.00 0.80 0.29

D. LA CAPACIDAD EXPLICATIVA DEL MODELO

Antes de discutir Los resultados derivados de Llas estimaciones,
conviene comprobar el poder predictivo del modelo planteado. Se
obtuvo el ‘'coeficiente de Theil'" 12/. para Llos cuatro conjuntos de
elasticidades, y se comprobd que es bajo-satisfactorio- para todas

Las alternativas 13/, exceptuando La primera: una elasticidad ingreso
de 1.01 parece ser excesivamente paja, aln cuando no descartable.
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EL Gr3fico 1 compara la variacidon porcentual anual de lLos valores

observados y proyectados para el cuartc conjunto de supuestos. El
modelo predice adecuadamente las grandes caidas de produccidn de

1928 y 1940, y permite pronostricar el signo y la magnitud de Llas
demads variacidnes. Sobre-estima el aumento de 1945 pero sub-estima

la variacidn del siguiente ano -es decir, predice correctamente Lo

sucedido entre 1945 y 1946-; y corrige lLa cifra errdnea suministrada

por CEPAL para 1941, en el cual se presenta una divergencia excesiva
entre los valores observados y proyectados 14/. En sintesis, solo en

dos de Llos 25 afios (1931 y 1935) se presentan diferencias

significativas entre lLos valores proyectados y observados.

E. RESULTADOS.

Se mostrard como el crecimiento textil del perjodo se debid a Los
desplazamientos de Lla curva de oferta, pues este fud el factor
determinante entre 1929 y 1939; la demanda jugd un papel importante
en periodos donde Lla industria textil apenas s1 crecid (como
1941-50) . Ademds, en el mismo periodo 1929-39, fueron la inversidn

y el cambio tecnoldgico Llos factores determinantes de Los
desplazamientos de oferta. Con respecto a Lla demanda todos los
cambios significativos se dieron via ingresc y nunca via precios
relativos. Nuestros resultados cuestionan sin duda el papel asignado
a la devaluacidn y al arancel en estudios anteriores.

* *

1. COMPARACION DE LOS DESPLAZAMIENTOS DE OFERTA Y DEMANDA. O vs D).

En La presente secciodon se compara Lla dimportancia de Los
*
desplazamientos de demanda (D) con lLos de oferta (0). La parte A del
Cuadro 5 muestra las tasas de crecimiento de Llas variables para
diferentes sub-periodos y para el periodo total(en el calculo se
toman Los dos primeros y los dos Ultimos anos de cada sub-perjodo).
La parte B trae el nimero de anfos en que el desplazamiento de la
curva de oferta fud ma3s importante que el de lLa demanda.

Los resultados permiten concluir que entre 1933 y 1939 los
desplazamientos fueron mucho mas marcados para La curva de oferta
que para La de demanda. AUn bajo La cuarta alternativa (A4),en La
cual son mas marcados Los desplazamientcs de demanda, ésta solo
crece al 8% anual en comparacidn con 21% para La oferta. Algo
similar ocurrid entre 1929 y 1932 aun cuando no en forma tan
marcada. Ademas, los resultados no se deben a La influencia de un
aho particular, como se deriva del Cuadro 5-B: el crecimiento de -0-
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CUADRO No. 8-A

TASAS DE CRECIMIENTO DE LAS VARIABLES Oy D.
-crecimiento (4) exponencial promedio-.

P —_——

Periodo o] N A2 A3 Alo
($= 0.653) y=1.01 y=1.4  y=1.61 y=2.0

E=0.49 E=0.95 E=0.3 E=0.8

Eim=0.26 Eim=0.36 £im=0.15 Eim=0.29

1925-28 =2.40 13.52 31.21 35.70 33.32
1929-32 6.13 0.74 1.15 5.92 4.34
1933-39 21.34 2.71 0.20 7.83 8.68
1940-45 7.10 4.46 11.60 8.18 8.54
1941-45 1.07 5.20 13.31 9.29 9.91
1946-50 6.30 3.89 3.88 7.93 9.36
1925-32 -0.68 5.87 11.97 17.66 15.85
1925-39 10.99 5.09 8.35 13.69 13.37
1940-50 6.13 3.84 4.46 7.91 9.08
1925-50 8.90 4.52 6.72 10.99 11.30

- - ———

‘Fuente. Cuadro A. |

el
2

CUADRO No. 3-B

NUMERO DE ANOS EN QUE EL CRECIMIENTO DE O ES MAYOR

o Y i G (. o o e S e . S e o Al Al e S T T T . o o . . o . o B e . e S . e e G S S S — —— — — o — —

Periodo  Numero A1 A2 B3 As
de Anos y=1.01 y=1.4 y=1.61 y=2.0

del E=0.49 E=0.95 E=0.3 E=0.8

Feriodo Eim=0.26 Eim=0.36 Eim=0.15 Eim=0.29

1926-28 3 0 8] 0 0
1929-32 4 2 1 1 1
1933-~39 7 7 5 6 6
1940-45 6 3 3 3 2
1941-45 5 3 3 3 2
1946-50 5 P l l 2
1926-32 7 2 1 1 1
1926-39 14 9 6 7 7
1940-50 11 S 5 5 4
1926-50 25 14 11 12 11

Fuente. Cuadroc A, 1



fué a superior al de D en 6 de Los 7 ands bajo estudio; 5 en el caso
mas desfavorable (A2). La demanda fud el factor dindmico entre
1925 y 1928, y también entre 1941 y 1945 ~-cuando la industria textil
no crecid- y Llas dos variables tuvieron una importancia similar
entre 1946 y 1950. Los resultados de 5-A y 5-B también son
consistentes para estos otros sub-perijodos.

2. INFLUENCIA DE LA OFERTA Y LA DEMANDA SOBRE LA PRODUCCION,

Podria ser que los desplazamientos de oferta fuesen importantes en
magnitud, pero que su influencia se manifestase en una disminucidn
de precios y no de cantidades producidas (recudrdese la ecuacidn 5).
Lea idinfluencia final sobre la produccidn de Llos desplazamientos de
las respectivas curvas depende también de las elasticidades precio
de Lla oferta(§) y demanda(E), y Lla combinacidn respectiva aparece
cuantificada en el Cuadro 6. Nuevamente, la orimera parte muestra los
cambios porcentuales, y Lla segunda el niumero de afios en que Lla
influencia de la oferta es mayor 2 la de la demanda. Los resultados
para 1933-39, el periodo de mayor interds, son consistentes con los
del ejercicio anterior, pues los desplazamientos de oferta fueron Los
determinantes del cambio en produccidn. La Unica excepcidn se
presenta cuando la elasticidad precio asume su menor valor (E=0.3),
en cuyo caso la influencia de ambas variables serja comparable. Los
resultados también parecen ser consistentes para Llos demas
periodos: la demanda fue el factor dinadmico entre 1925 y 1928, vy
también entre 1941 y 1945; ambos factores poseen similar importancia
entre 1929 y 1932, y entre 1946 y 1950.

3. DETERMINANTES DE LOS CAMBIOS DE OFERTA Y DE DEMANDA.

Los resultados del Cuadro 7 indican que el dinamismo de La demanda se
debid al crecimiento del ingresoy no a Llas variaciones en los
precios relativos (internos-externos). Mas aln, si se considera
unicamente el periodo 1933-39, parece claro que la devaluacidn de
la moneda no fud suficientemente alta para 1inducir a una menor
competencia internacional en ol bien final. EL precio
internacional(en pesos, incluye aranceles) cayd mas rapido que el
precio doméstico, y por ello se redujo el dinamismo de la demanda
via aumentos en el ingreso. Algo similar sucedid entre 1946 y 1950.
En ninguno de Los sub=-perjodos considerados fué importante el
aumento de demanda via precios relativos (internos-externos). en
comparacidn con el efecto ingreso.

Cuales factores determinaron Los desplazamientos de Lla curva de
oferta?. Los posibles factores explicativos serian una calda en el
salario y en el precio relativo de los insumos, o mayor inversibdn y
cambio tecnoldgicc (ver Anexo 1); por supuesto, dichos factores no
son excluyentes y podrian reforzarse mutuamente. El  lado izquierdo
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CUADRO No. A-A
x %

INFLUENCIA DE © Y D SOBRE  @n.
-trecimiemo (2) exporencial promedio-.

(0 y b multiplicadas por La relacion de elasticidades)

Feriooo DE MANDA OFERTA
y=1.01  y=1.20 y=1.61 y=2.00 y=1.01  y=1.40
€=D.49  £=0.95 €=0.3 E=D.BD E=D.49  E=0.9%

e (E ir3 D. 26 Ei1=0.36 Ein=0.15 Eie=0.29 Eic=D.26 Eim=0.36
9 r

1925-2¢ 7.89 14.35 25.02 15.51 0.7 -1.11

1925-32 0.45 D.76 4.10 2.0v 2.65 3.65

1633-39 1.5%9 0.60 S.41 3.96 9.20 12.70

1940-45 2.59 5.34 5.6% 3.90 3.62 .75

194145 3.02 6.17 6.42 4.53 0.54 o.M

1946-5G 2.25 1.75 S4B 4.29 2.82 3.85

1925-32 3.46 S.BL 12.41 7.46 0.12 0.01

1925-3¢ 2.9¢ L.19 9.57 6.21 $.07 6.87

1940-50 2.28 2.93 5.52 &.20 3m £.00

1925-50 2.66 3.67 7.69 5.26 .26 5.71

y=1.61
€=0.3
[iu{50.15

-0.47
1.95
6.77
2.77
0,40
2.09

0.14
3.
2.28

3.20

fueme. Cuaoro A.)

{
CUADRO No. 4

NUMERD DE AROS EN QUE LA INFLUENCIA DE LA OFERTA
ES MAYOR A LA DE LA DEMANDA

Periocoo HNumero PEMANDA

de Anos -

oel y=1.00 y=1.40 y=1.61 y=2.00

Perioco £=0.49 €=0.95 €=D.3 €=D.8BD
Eim=D.26 Eim=0.36 Eix=0.15 Ei»=0.29

1925-28 3 4} 4] 0 [
1929-32 4 2 1 1 1
1933-3¢ 7 7 & 3 [
19L0-LS [ 3 3 2 3
1L I-4S S 3 3 2 3
IR 6-50 5 2 2 4 2
1925-32 7 2 1 1 ]
1$25-39 14 9 7 & 7
1940-50 M S S 4 S
1925-S0 25 I3 12 B 12

Fueme. Cuaogro A. 1
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CUADRO No.

)

DETEKFINANTES DE LOS DESFLAZAMIENTOS DE DEMANDA
~crecisiemo (X) exponencial gromedio.
Feriodo Y~1.4 Y+2.0 (PI1/PCI~.29
1925-28 12 3B 2.1 5.09
1929-32 0.87 1.28 0.12
1933-39 6.19 8.96 -1.89
194045 3.68 5.30 1%
THI-4S L.48 6.47 2.10
1946-50 6.55 9.48 -0.84
1925-32 5.88 8.49 1.81
1925-39 8.91 13.07 0.79
1%0-50 5.97 B.64 ~0.46
1925-50 6.06 2.76 0.1
Fuente. Cuaoro A.
0
v

/
CUADRO No. 6

DETERZINANTES DE LUS DESPLAZAMIENTOS DE OFERTA
~crecimiento (1) exponencial promedio.

Cambios en las Variables

Influencia oe Cadas variable

Periooo [ SALARIO P.ALE/ SALARIO P.ALG/ Inversion y
REAL 1PC REAL IPL Cambio

Jetnologico

1925-2¢ -2.40 10.73 -3.27 -1.60 31.65 -2.46
1929-32 6.13 17.43 -15.54 -2.59 7.83 0.90
193339 21.3¢4 5.92 -4.57 -0.88 2.30 19.92
194045 7.10 -3.68 3.10 0.5S -1.50 B.11%
190145 1.07 -3.81 -4 .81 0.57 2.42 -1.92
18 6-50 6.30 Lt -7.64 ND 3.85 LU
1925-32 -0.68 10.53 ~5.54 -1.57 2.79 -1.90
1925-39 10.99 6.40 0. Q.95 0.10 11.83
180-50 6.13 ND 0.59 ND -0.2¢9 Np
1925-50L 8.90 MD 1.36 1] -0.68 ND

fuente. (uasoro A. )
La InTluencia oe L0s satarios y oel precio nel algodon se ©Ob

Tuvo ponoeranco La variacion oe s respectiva vartiable.

La variacior, en et salario reai se -un\pluo por (a1/a3); la variacion en tos precios oel

oonoe. #1=.0%;

az2=

3049, ad=_605

L2 Infivencia oe L3 Jnversion y el cambio lecmlogi:o se ODIWVO POr resIous.
Yaeco (e poso) dot Aledon i ":\do.
Tl de ey a Oov‘*vvbumda/\ tan Cals watin

YM@
fc.

algoocon por

(a2/a3).

o~



del Cuadro 8 muestra la variacidn anual en el salario real vy en la
relacidn entre el precio del algoddn importado y el 3Indice de
precios al consumidor; y el lado derecho Lla influencia de cada
variable sobre Los desplazamientos de oferta. En un ejercicio previo
se tratd de separar Lla idinfluencia de la inversidn y del cambio
tecnoldgico, pero las estadisticas con que se cuenta son
excesivamente burdas para tal propdsito, e idincluso podria ser
inadecuado hacer tal diferenciacidn 15/; por ello se decidid
presentar La influencia conjunta de ambas variables obtenida como

residuo.

Como conclusidn central del ejercicio puede afirmarse que Lla
inversidn y el cambio tecnoldgico fueron Los factores que en mayor
medida explicaron el crecimiento industrial del periodo 1932-39, aln
cuando su importancia fud despreciable en los demds sub-periodos.
La calda en salarios solo jugd un papel positivo durante la Segunda
Guerra Mundial cuando disminuyeron en un 4% anual. No obstante,
incluso en ese periodo poseen una importancia secundaria pues su
participacidn en el valor de la produccidn apenas lLlegaba al 10%. EL
aumento en el salario real jugd un papel negativo entre 1925 y 1939.

La ca¥da en Los precios (en pesos) relativos del algoddn
contribuyd significativamente a lLos desplazamientos de oferta entre
1929 y 1932. A pesar de ello, si bien los precios relativos de dicho
insumo cayeron durante todo el periodo, exceptuando Los afios de La
guerra, su importancia no fud excepcionalmente alta. Podria haber
sido incluso menor a lo que sugieren las cifras del ejercicio, si se
tiene en cuenta que durante el periodo de estudio aumentd Lla
participacidn del algoddn que se compraba en el exterior
(Montenegro, 1982), y etlo conllevd costos adicionales para tLas
fimas. La dinformacidn cualitativa suministrada por Llas empresas
indican que el algoddbn nacional era preferido al extranjero,
posiblemente por que su precio final era menor -descontando Llas
diferencias en calidad.



III.INVERSION Y CAMBIO TECNOLOGICO.

La inversidn y el cambio tecnoldgico fueron lLos dos factores que en

mayor medida determinaron el crecimiento de la industria textil, pues
la produccidn crecid lentamente cuando se presentaron desplazamientos

importantes en la demanda. No obstante Llos resultados del ejercicio
anterior podrian ser cuestionables, si se considera que el papel de

estos dos factores fue obtenido como residuc vy, por ello se tratard

en esta Seccidn con base inicialmente en el material interno de Llas

firmas, de ilustrar su importancia.

En teérminos generales se argumentara que La inversidn global en La
economia oscild en forma similar a la disponibilidad de divisas, pero
no sucedid Lo mismo a nivel industrial o al menos no para el sector
textil; tal como cabria esperar de Llos resultados del ejercicio
empirico anterior, Llas compras de maguinaria y equipo textil
crecieron en forma marcada a partir de 1930/31. Por otra parte, los
limites a la inversidbn no provinieron de la falta de divisas, sino de
otros factores que hasta el momento han sido desconocides en La
Literatura colombiana sobre el periodo. Acuerdos tipo 'cartel" entre
las empresas textiles y falta de agua y energia durante Llos
treintass; y la misma situacidn interna en los Estados Unidos durante
los cuarentas. Paraddjicamente, cuando sy hubo divisas (1926-28) la
inversidn en maquinaria y equipo permanecid estancada.

Adem3s, se jlustrarad el proceso de cambio tecnoldgico que vivid la
industria textil, partircularmente entre 1929 y 1937/38. La
sustitucidn de telares '"mecanicos' por ‘'automaticos" tuvo [Llugar
durante Llos treintas, y no en Llos 50s como sugiere Poveda(1979,
p.174), y Llevd a wuna disminucidn drastica en Los costos de
produccidn; fud decisivo en Lla explicacidn del proceso de
concentracidn industrial que tuvo lugar a partir de 1939, y llevd a
la agudizacidn de conflictos Laborales. La vinculacidn de La
inversidn extranjera en Tejicondor -la Unica empresa textil. que
contd con dicho tipo de inversidn en el periodo- trajo consecuencias
negativas en materia de cambio técnico, contrariamente a lo que
esperaban Los propietarios nacionales al asociarse con el capital
extranjerc.

A. INVERSION

1. Cuantificacidn de La Inversiodn
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La literatura general sobre el proceso de inversidn en América Latina
ha Llevado a asociar mecanicamente la inversidn con la disponibilidad
de divisas. Por ello, ante la escasez <global> de divisas que vivid
el pals durante buena parte de Los treintas, se pensd que Lla
inversidn efectuada en Llos anhos veintes permitid el rapido
crecimiento dindustrial de la siguiente década. No obstante, Lo que
sucede a nivel global no ocurre necesariamente para todos los sectores
de la economia. Mientras la <inversidn industrial> (al menos aquella
efectuada por el sector <textil>) permanecid estancada entre 1925 y
1930, y crecid en forma acelerada durante la década de los treintas,
el patrdn de inversidn global fué completamente diferente. Sucedid
lo que tantas veces en periodos mds recientes de nuestra historia
econdbmica: ante una crisis de divisas se recortan primero las
importaciones de bienes de consumo (muchos de ellos considerados como
suntuarios), Yy pocas veces se racionan o restringen aquellas divisas
destinadas a la compra de maquinaria y de materias primas.

EL argumento es aun mas plausible si se considera Lla situacidn de
sectores con cierto grado de influencia y poder politico como el
textil, y aparece confirmado en La correspondencia entre una de las
grandes firmas del pals y las casas productoras de maguinaria en los
Estados Unidos. Cuando &stas se muestran preocupadas por la situacidn
de divisas en Colombia(1929-33), la firma nacional asegura
enfaticamente que su influencia en Los circulos gubernamentales es
suficiente como para que la carencia de divisas no Llegue a consituir
un verdadero problema Lla situacidn de divisas nunca fud tan
complicada como en este periodo. La evolucidn de la inversidn global

y sectorial aparece indicada en el Grafico 3.

La inversidn <global en maquinaria> sufrid un r3pido deterioro
entre 1928 y 1932, pero comenzd a recuperarse desde 1933, y ya en
1937 adquirid una 1importancia similar a la que tenia en 1928. EL
nivel de <inversidn en maquinaria y equipo de transporte> para 1928
no volveriya a alcanzarse hasta 1944/45, y ello indica, en efecto, que
buena parte de Llas divisas disponibles durante el perjodo de '"la
danza de Llos millones" tuvo como destino otros sectores diferentes a
la industria.

Si se considera Uunicamente Lo sucedido con el sector textil, sin
embargo, se vera cuan errbneo es partir de estadisticas globales
para analizar aspectos sectorjales. La <inversidn textil en
maquinaria y equipo> permanecid a niveles bajos entre 1923 y 1928
-cuando si hubo divisas-, pero ya en 1932/33 representaba mas de ocho
veces el monto de 1926/28. No se cuenta con cifras de importaciones
de maguinaria para el periodo 1927-31, pero Las de energia consumide
(Ospina Vasquez, p.497) indican que la inversidn textil permanecid
estancada hasta 1930 o 1931.
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Por Lo demds, nuestra descripcidn estadistica es relativamente
consistente con otro hechos del periodo, o con comentarios de la
época. Alfonso Lbpez Pumarejo afirmaba que no se habla Levantado una
sola chimenea entre 1924 y 1928, y las <cifras de inversidn de los
Balances de Las diferentes empresas indican un gran dinamismo a partir
de 1929/1930 ("EL Tiempo", Enero 10 de 1930; en Villegas). Por otra
parte , <Tejicondor> fud creada en 1934 y ello necesariamente
influyd de manera positiva sobre Llas cifras globales de inversidn en
el sector, ya que la empresa fud¢ una de las mayores del pais desde su
fundacidn. Ademas, en 1936 esta misma firma dobld el nlmero de
telares instalados, y en 1938 su capacidad productiva era tres veces
la de 1934; en 1939 comprd nueva maquinaria para hilar. Las cifras de
inversidn en <Fabricato> también revelan una evolucidn consistente
con Los planteamientos generales anteriormente expuestas. La compania
practicamente duplicd su <stock> de maquinaria entre 1928 y 1932 -con
el incremento mas importante en 1932-,y aumentd en 50% su capacidad
productiva entre 1937 y julio de 1938. Algo similar sucedid en otras
firmas textileras antiogquefas. En septiembre de 1933 Lla Junta de
<Roselldn> convino en que " el gerente procediera a solicitar Llas
cotizaciones para las maquinas, accesorios y equipos indispensables
para el desarrollo del segundo plan general de ensanches". En
septiembre de 1934 el gerente de <Textiles de Bello> explicd que "el
montaje de la nueva maquinaria pricticamente equivaldria a montar una
nueva fabrica, con un costo global de 400.000 pesos". EL proceso de
inversidn descrito no se presentd Unicamente en Llas empresas
antioguenas. En carta de <Saco-Lowell Shops> a <Fabricato> (1929) se
afirma que La Fabrica Espriella planeaba una gran inversidn, y gque
<Textiles Obregdn> estaba renovando completamente su planta, con
grandes inversiones en la seccidn de hilados.

2. La escasez de Divisas como factor Llimitante de La Inversidn.

El analisis del material interno de las empresas permite afirmar, sin
lugar a equivocos, que Lla disponibilidad de divisas no fud un
elemento importante en ta explicaciOn de La inversidn textil en
Colombia. Contrariamente a Lo que cabria esperar el pals dispuso de
divisas abundantes durante LlLos afos veintes y Lla inversiodn
permanecid estancada,y durante Los afos de escasez &stas fueron
asignadas en tal forma gque la industria no sufriese ningln perjuicio.
Fueron problemas de iliquidez y bajas ventas los que forzaron a las
empresas a no importar durante la crisis de 1920/22, 16/,y fué la
estructura oligopblica de produccidn Lla que 1indujo a acuerdos de
"cartel" que limitaron la inversidn durante los treintas. Ademis, la
escasez de agua y energia constituyd otro limitante central a La
inversidn durante todo el periodo de analisis. Como ejemplo,
<Fabricato> solo construyd sus dos grandes plantas termoeléctricas en
1938 y 1951. Finalmente Las huelgas generales que vivid el pais en
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1935 atemorizaron a algunos gerentes, quienes decidieron cancelar o
postergar compras importantes de magquinaria.

EL exceso de inversidn durante 1930-1932 hizo temer a los gerentes de
las diferentes empresas que se presentase una sobre oferta de textiles
en el corto plazo, Lo cual repercutiria en menores utilidades para
todas ellas; un evento claramente indeseable. En Enero de 1933 el
Fresidente de una de las mayores empresas solicitd permiso para ser
oido por los miembros de las Juntas Directivas de las demas firmas, e
insinud Lla conveniencia de que las distintas fabricas de hilados y
tejidos que operaban en el departamento de Antioquia estudiaran la
manera de suscribir un compromiso para lLimitar en forma adecuada sus
futuros ensanches: "serla excesivamente peligroso para los intereses
de todas las empresas del género seguir aumentando nuestras
inversiones sin Limitante alguno...'. ELl acuerdo fue firmado en Junio
de 1933, aln cuando no es claro si en lLa negociacidn final entraron
las empresas textiles de otras partes del pais. Cada firma se
comprometia a no importar mds maguinaria durante un plazo de dos
afos, a menos que asl lo autorizara el Comité formado para tales
propdsitos.

La segunda Limitacidn importante a Lla inversidn provino de La
escasez de agua y energia eléctrica. La falta de agua no permitid
operar la seccidn de hilados de varias compahias, y en ocasiones no
fue adecuado importar mis maguinaria debido a Lla escasez de fuerza
eléctrica. La produccidn se vid restringida frecuentemente por la
asignacidn de cuotas maximas de consumo por parte del Municipio de
Medellin, y para ello <Fabricato> decidid 1invertir en su propia
planta, a pesar de que el costo unitario del kilowatio resultase mayor
a aquel en que idincurrian Llas empresas al comprar energla al
Municipio. <Coltejer> también instald su propia planta aln cuando de
menor tamaho relativo. Fueron frecuentes Llas fricciones entre
<Tejicondor, Fabricato y Coltejer> en Los aspectos relacionados con
los aportes y préstamos de cada firma 2 <las Empresas Plblicas
Municipales>; <Tejicondor> deseaba en mayor medida que Llas otras dos
firmas, otorgar aportes importantes a las <Empresas Publicas> para
facilitar su expansidn y garantizar asl un suministro 'adecuado" de
energia. También fueron frecuentes Llals fricciones en Lo que se
relacionaba con el nUmero de kilowatios/hora asignados por el
Municipio a cada empresa. Los problemas planteados por lLa escasez de
agua y energia fueron frecuentes hasta 1950.

Tampoco fud la escasez de divisas el Limitante central a La inversidn
durante la Segunda Guerra, perlodo en gue <Fabricato> no importd un
solo telar, y las cifras de inversidn descendieron abruptamente. Ello
se debid & La situacidn de las empresas productoras de maquinaria en
el extranjero, Lla mayoria de las cuales comenzaron a producir
material de guerra. Las pocas empresas que continuaron produciendo
magquinaria para el sector se vieron obligadas a vender en el mercado
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interno, pues el <Comité de Guerra> en Llos Estados Unidos prohibibd
explicitamente la exportacidn. Los problemas continlaron al terminar
la Guerra: se presentaron huelgas en el sector del acero, y
dificultades en la consecucidn de ,materias primas esenciales para la
produccidn de maquinaria. Ademas, si bien el gobierno norteamericano
~autorizd la exportacidn de maquinaria textil a finales de 1944, Llas
grandes casas fabricantes dieron prioridad a Llos pedidos de sus
clientes en el mismo pais.

B. CAMBIO TECNOLOGICO.

ElL segundo elemento central en la explicacidn del crecimiento textil

fue, especialmente entre 1930/31 y 1938/39, el cambio tecnoldgico.

Las compafias del sector textil cambiaron sus telares <mecinicos> por

<automiaticos>, con drasticas reducciones en costos. Por otra parte,

este factor explicd en buena medida Lla concentracidn industrial

durante lLos cuarentas, Yy desencadend agudos conflictos Laborales en

algunas empresas del sector. A nivel técnico, la inversidn extranjera

en Tejicondor no trajo Los beneficios esperados por Los propietarios
nacionales.

1. Reduccidn de Costos.

No. fue La textil una rama <de punta> en el periodo comprendido entre
Las dos guerras mundiales. En contraste con sectores dinamicos como
el de generacidn de energia, el de productos electrdnicos y quimicos
y el automotor, los cuales se vieron favorecidos por la creacidn de
productos que servian propdsitos belicos (tecnologla en el 3rea de
telefonia, de radio, y de aeronautica ; Landes, 1980, C(Cap.6), el
sector textil, y en especial el de textiles de algoddn, pertenecid al
conjuntec de ramas industriales con pocas innovaciones tecnoldgicas
importantes, o con innovaciones gue no tuvieron adopcidn comercial
inmediata:'la industria de textiles de algoddn, que habla
desencadenado Lla primera revolucidn industrial fu® La industria
enferma y decadente durante la segunda revolucidn'(Landes, <op. cit.>
p.451). Las innovaciones 1importantes en el sector se dieron en
sub-sectores diferentes al ce algoddbn como el de fibras sintéticas.

No obstante, una de Llas pocas innovaciones en el area de textiles de
algoddn, la introduccidn de telares <automdticos>, fue adoptada en
Colombia a partir de 1929/30 -la fecha no es exacta, y podria haberse
presentado en empresas como Fabricato desde mediados de Llos ahos
veintes-. EL cambio de telares <mec3nicos> a <automi3ticos> no
produjo grandes cambios en industrias especializadas en bienes de alt:
calidad como Lla britinica, pero fud especialmente apto para La
produccidn de bienes textiles de baja calidad (Landes, <op.cit.>
p.452), como los producidos por la industria textil colombiana.
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EL cambio a telares automaticos permitid reducir Los costos de
produccidn a una guinta parte de Llos vigentes en ahos antgriores, y
para algunos productos la reduccidn fue incluso mas .dré§t1ca. 17/ .
EL desplazamiento de trabajadores también fué signiticativo. En 1932
<Rosel ldn> suspendid el trabajo de 116 telares mecanicos, y'deSpidib
86 obreros, a pesar de Lo cual lLa empresa estimd que en ningln caso
disminuiria Lla produccidn y que incluso podria aumentar con el
trabajo diurno y nocturno de los telares autom&ticos. En 1935
(septiembre) La misma empresa consideraba que 32 telares
<automiticos> producirian Lo que 100 <manuales> y con menores costos

globales.

No solo se presentd un proceso de cambio tecnoldgico con La
introduccidn de nueva maguinaria. En adicidn, los costos se redujeron
con la "racionalizacidn" del  trabajo: se crearon jornadas
extraordinarias,  se refundieron empleos, se crearon aparatos,
midquinas y repuestos con elementos de desecho, se economizaron
materias primas y se suprimieron consumos no esencijales (Poveda, 1979,
p.181). En Llas relaciones con Los trabajadores también se notaron
medidas tendientes a aumentar su productividad. A partir de 1935
<Fabricato> y otras empresas del ramo concedieron premios a Los
obreros que 'se hubiesen distinguido por su buena asistencia,
consagracidn al trabajo y estricto cumplimiento de sus deberes'; algo
similar sucedid en otras empresas del ramo, pero fue mas marcado en
Las empresas productoras de cemento en Bogota.

2. Cambio Tecnoldgico y Concentracidn Industrial.

A partir de 1939 tuvo Llugar un marcado proceso de concentracidn

industrial en el sector textil. <Fabricato> comprd <Textiles de

Bello> en 1939 y <Textiles Santa F&> en 1942, y <Coltejer> comprd z

<Roselldn> en 1942. Basta considerar la dimportancia relativa de las

diferentes compafias antes de ser adquiridas 18/, para tener unz idea

de la magnitud de Lla transformacidn que tuvo lugar: <Coltejer>

adquirid una empresa de un tamafo similar al suyo, y <Fabricato> otra

que representaba La mitad de su valor. Los factores que determinaron
tal proceso aparecen analizados en otro trabajo de este autor
(Echavarria, 1983b), y en resumen se relacionan con las dificultades

en La adquisicidn de materias primas durante la Segunda Guerra. Sin

embargo, ante tales dificultades, la dinnovacidn ,tecnoldgica previa

determino <el patrdn> de concentracidn. Las firmas absorvidas fueron

Las mas rezagadas tecnolbgicamente, y dos de Llas empresas que

sobrevivieron, <Fabricato> y <Coltejer>, siempre se caracterizaron por
su Liderazgo en este campo.

Para comenzar, el numero de telares mecanicos y automaticos de Las
diferentes compafias en julio de 1933 era el siguiente:
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Automdticos Mecanicos

Fabricato 295 10
Roselldn 200 147
Coltejer 126 164
Bello 0 212

Ademas, la relacidn en los afos anteriores a 1933 parece haber sido

incluso mis adversa para las empresas rezagadas, aln cuando no se
dispone de informacidn completa. En julio de 1930, por ejemplo,
<Roselldn> contaba con 110 telares <mecanicos> y con sblo 45

<automaticos>. Por supuesto, todos Los telares comprados por
Tejicondor fueron <automdticos>, dado que la empresa se fundd mucho
mas tarde que las demis.

La alta proporcidn de telares <automaticos> explican el papel Lider
de <Fabricato> y en menor medida el de <Coltejer>, y el relativo
estancamiento de Llas demds firmas, cospecialmente de <Textiles de
Bello>. Pero existe documentacidn adicional que bien jlustra las
diferencias. Tan temprano como 1928 (Octubre 4, carta a <Saco Lowel
Shops> el gerente de <Fabricato> afirmaba: "<Roselldn> nunca podrd
competir con <Fabricato>, y aln Henry Ford seria incapaz de mejorar
dicha empresa... es mejor que boten toda esa basura(maguinaria
viejal, y solo entonces podrikia construirse una compania
competitiva'; y mas adelante, '"la antiguedad en Llos mdtodos vy
maguinaria ha Llevado a que todos nuestros competidores permanezcan
estancados. Nosotros <Fabricato>, por el contrario, debemos y podemos
crecer”. Y <Fabricato> en efecto crecid con un dinamismo mucho mayor
que las demas empresas del ramo desde su fundacidn(1923). Ello le
permitid ser La mayor empresa textilera del pals hasta comienzos de
los afos cuarentas cuando <Coltejer> absorve a <Rosel Lon>.
(Echavarria, 1983b).

Pero existid otra diferencia importante entre las distintas empresas
del ramo. Mientras las demas compafiias habian adquirido proporciones
importantes de maquinaria inglesa, en mayor proporcidn segln su
respectiva antiguedad, toda Lla maquinaria que comprd <Fabricato>
provino de casas norteamericanas. Ello fud otro factor determinante
de Las diferencias en productividad. En el caso de <Textiles de
Bello>, por ejemplo, la antiguedad de la empresa (fundada en 1902)
Llevd a una alta proporcidn inicial de maguinaria britanica, y ello,

a su vez,<le atd> a comprar en Inglaterra en Llas expansiones
posteriores. Algo similar sucedid en Llas demds compafias, vy
<Roselldn> 1importd maquinaria dinglesa en 1929. ELl gerente de
<Fabricato> afirmaba en 1937 (mayo, carta a una casa productora de
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maguinaria en norteamerica): “<Fabricato> fut Lla compania que
comenzd con maguinaria americana, a pesar de que las otras companias
de Medellin querdian usar maquinaria britanica, y en efecto la
usaron. Solo despuds de que nuestra firma dejb establecido que
producia tela de superior calidad y a menores costos, las otras
firmas comenzaron a comprar maquinaria americana'. Para terminar, el
grado de cambio tecnoldgico determind el proceso de concentracidn
en otros periodos. En Las Actas de <Roselldn> se afirma en 1923 que
"ol costo de produccidn en <Tejidos Hernadez> es muy superior al de
<Roselldn>...por ello, debe pensarse en la suspensidn definitiva de
la primera compania'. <Roselldn> habja adgquirido unos ahos atras a
<Tejidos Hernandez>.

3. Cambio Tecnoldgico y Problemas Laborales.

EL cambio tecnoldgico desencadend conflictos laborales agudos en el

perjodo. A pesar del trabajo "politico" adelantado por La Iglesia

Catdlica (Mayor, 1979, y de Lla actitud paternalista de los

empresarios antioquefios, tales conflictos fueron inevitebles, si se

considera que parte del salario se pagaba por pieza producida. Por
ello, el aumento en productividad Llevaria necesariamente a salarios

considerados como "excesivos'" por Los empresarios, ya que en el
mediano plazo era relativamente facil conseguir trabajadores que

estuviesen dispuestos a trabajar por un salario ''de mercado'. Se cita
<en extenso> el texto de las Actas de Roselldn sobre La huelga que se

desencadend en 1929, no solo por cuanto jlustra nuestro argumento,

sino también por que se refiere al papel de la 1iglesia y de Llas

autoridades gubernamentales en el proceso. La redaccidn ha sido

modificada parcialmente con el fin de hacer mads claro el argumento.

(Junio de 1929). Se presenta una huelga del personal femenino en
<Roselldn>, y el gerente explica Las razones a la Junta Directiva de
la empresa. "Pocos meses atrds se tratd que dos obreras atendieran
tres telares, Yy ello Llevd a un aumento sustancial del salario. No
obstante, por Los multiples desperfectos en Las telas, Lla
productividad no aumentd tanto como cabria esperar, y se regresd al
método viejo. Sin embargo, se permitid que Llas mejores obreras
trabajaran con dos telares, perc con la tarifa -por pieza- que regia
en enero de 1928. Ellc ocasiond ta huelga. 19/.

"“Las obreras se oponen a volver a la tarifa vieja, a pesar de que el
Gerente muestra cdmo con dos telares y dicha terifa, Llas mejores

obreras han devengado mucho mayores salarios que antes de que se
implantara el cambio. Se envia al Alcalde un pliego de peticiones que

solijcita, entre otros, que no se vuelva a Lta vieja tarifa, que se
destituya al Administrador, y que se donen ciertos medicamentos'.
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Al dia siguiente el Alcalde habla con el Cura de Bello, guien se
ofrece amablemente a prestar sus servicios para convencer a lLas
obreras dirigentes de Lla falta de razones en su reclamacidn. El
Gobernador .afirma que la huelga es ilegal puesto que es necesario
declararla con una anticipacidn de tres dias, y por ello Las obreras
deben comenzar su trabajo inmediatamente si quieren estar protegidas
por Lla Ley de Huelgas...A pesar de que se firma un pacto entre el
representante de las obreras y Lla Administracidn, Lla mayoria de
ellas se muestran descontentas con el pacto, y se oponen a ingresar a
la planta...En La puerta de la fabrica se encontraban las obreras
reunidas, y entonces el Sefor Alcalde Les hizo saber que sji
continuaban Llos tumultos se verla en el penoso deber de proceder
contra las revoltosas; las que quisieran entrar a Lla fabrica
deberian hacerlo inmediatamente...En vista de ello, Llas obreras
comenzaron nuevamente & trabajar, mientras su representante bajaba a
la Alcaldia a firmar el Acta correspondiente....Todas las peticiones
fueron retiradas. Se declararon infundadas lag reclamaciones sobre
medicamentos y se aceptaron Llas nuevas tarifas; ademds, se
retiraron las quejas contra el Sefor Administrador®.

4. Inversidn Extranjera y Adquisicidn de Tecnologia.

En términos relativos -en relacidn a otras variables agregadas de la
economia, o) a otros paises Llatinoamericanos- Lla dnversidn
extranjera no ha sido importante en Colombia. Menos importante aun
ha sido la inversibn extranjera <en L& industria>, y en Lz década de
les treintas sblo existian dos empresas con una participacidn
externa significativa: <Bavaria>, con capital Holandes; y Tejicondor
con capital norteamericano. Los flujos de capital directo hacia Lla
industria sblo adguirieron mayor importancia relativa a pzartir de
los afos cuarentas, pero se concentraron en el Valle del Cauca en
otros ramos diferentes al textil.

Es de interés, entonces, analizar Los "beneficios tecnoldgicos" que
conllevd La inversidn extranjera a <Tejicondor> por varias razones.
En primer lugar, en esta Seccidn se desea analizar diferentes
aspectos relacionados con el cambio técnico. Segundo, <Tejicondor>
fué¢ <la Unica> empresa que contd con dnversidn extranjera en
Antioquia durante lcs treintas. Tercerc, y a un nivel diferente, es
claro que sj la 1inversidn extranjerz no conlleva beneficios
tecnolbdgicos, sus efectos netos son perjudiciales —al menos dentro
de un marco <neoclasico>, para el pals '"pequefio" -como Colombia-
donde se invierte. Elto puede demostrarse si se asumen sdlo dos
factores productivos -capital y trabajo- (Cohen, 1975, pp.20-22).
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Pues bien, en términos netos podria afirmarse que el efecto de la
asociacidn con el capital extranjero fue negativo para Tejicondor.
No - sblo Le acarred permanentes fricciones con lLas demas empresas
textileras 23/, sino que también fue negativo en términos de
transferencia de tecnologia y de eficiencia en La administracidn de
la empresa. Desde 1940, cuando se produce la asociacidn con <Grace>,
la Junta Directiva se queja permanentemente del rezago técnico que
se estd produciendo con respecto a las demads empresas del ramo.
Cuando se decide comprar un determinado tipo de maquinaria, debe
siempre contarse con la aprovacidn previa de la firma en los Estados
Unidos, lo cual sistematicamente demora cerca de un aho. Por ello,
cuando Lla firma extranjera da su consentimiento, ya es equivocado
comprar tal tipo de magquinaria anta las nuevas 1innovaciones
técnicas. No sdlo eso. La administracidbn nacional también se vio
sujeta & trabas cuando se tomaron decisiones como Lla compra de
<Induraybn> en 1947 -en asociacidn con <Fabricato>-; & cuando en
los ahos cuarentas se decidid invertir en la produccidn directa de
algoddn, ante lLos conflictos surgidos con Los productores del insumo
en la Costa Atlantica y en el Tolima.



IV. ASPECTOS ADICIONALES. EL PAPEL DE LOS SALARIOS Y DE
LA DEMANDA EN EL PROCESO DE INVERSION Y ACUMULACION.

Es incorrecto afirmar -como se hizo en la Seccidn II-E3- que Llos
salarios no jugaron un papel importante en el proceso de acumulacidn
industrial. Si bien ello es extrictamente cierto <en términos de
variaciones>, no Lo es en términos de su <nivel>, pues fueron
precisamente Las condiciones de simple '"subsistencia" de Lla
poblacidn en ese periodo las que permitieron crear Los enormes
fondos de inversidn con que contaron los industriales para continuar
el proceso de acumulacidn. En cuanto a la inversidn, podria no ser
enteramente correcto asumir que &sta es una variable exdgena. La
demanda influye sobre las ventas y, al menos para la versidn del
<acelerador>, e&stas influyen sobre La inversidn. Por ello nuestras
comparaciones entre los desplazamientos de oferta y demanda podrian
estar sesgadas, a pesar de Lo cual se argumentarad que el sesgo
introducido es despreciable, y que nuestra posicidn sobre La <minima
importancia de la politica econdbmica> continla siendo valida.

A. SALARIOS Y ACUMULACION.

En términos del modelo anteriormente descrito es correcto afirmar
que los salarios tuvieron un papel despreciable en el proceso de
acumulacidn industrial, y elto es asi pues la produccidn <aumenta>
.Unicamente cuando Llas variables implicitas <aumentan o disminuyen>.
SOlo si lLos salarios reales <caen> en forma marcada se produciran
desplazamientos importantes en la curva de oferta. También es cierto
gue La minima participacidn de los salarios en Lla produccidn
disminuye aln mds la importancia de sus variaciones. Finalmente,
para Los propbsitos del ejercicio empirico adelantado, era
claramente adecuado incluir Llas materias primas como uno cde Los
insumos en Lla funcidn de produccibn.

No obstante, para otros propdsitos conviente pensar en términos de
<njveles> y no de <varijaciones>. El argumento es mas claro si se
plantea en la sijguiente forma: conviente pensar en <variaciones>
cuando se desea investigar cuales variables eccndmicas
desencadenaron el proceso de acumulacidn: por qué crecid
vertiginosamente Lla industria durante Llos treintas y permanecid
estancada durente Los veintes -a pesar de que el nivel salarial era
de simple ‘'subsistencie'" en ambas décadas-? Pero, una vez que
ciertos elementos desencadenan el proceso, el <nivel> satariat
adguiere unz importancia central. Mas aln, La baja participacidn de
los salarios en La produccidn (menos de 10%) Lo cual hab3z sido
empleado como argumento para minimizar la 1importancia de tal
variable, adquiere ahora otro significado. Indica, precisamente, que



las utitidades fueron excesivamente altas gracias a Llos bajos
salarios.

Una vez comienza el proceso, y si se piensa en términos de
<niveles>, es claro que los bajos salarios jugaron un papel central.
Ademis, en este caso no parece correcto incluir las materias primas
como un elemento de La funcidn de produccidn, y es mas conveniente
utilizar Llos planteamientos originales de A. Lewis, considerando un
pajs con tres factores, mano de obra, capital y tierra, en el cual
Llos bienes agricolas son producidos con mano de obra y tierra, y los
bienes industriales con mano de obra y capital. En lLos Graficos 4a vy
Lb se contrasta Lo sucedido en dos situaciones extremas: La primera
presenta el caso de <oferta ilimitada de mano de obra>, posiblemente
una situacidn cercana a Lla de Colombia durante el periodo de
estudio; la segunda ilustra la situacidn opuesta, donde la poblacidn
se encuentra en un nivel cercano al <"pleno empleo'>.

En la primera situacidn (4A), con un salario de subsistencia OA,
todas las ganancias del cambio técnico e inversidn seran apropiadas
por Llos capitalistas industriales -algo sera apropiado por Llos
consumidores a través de menores precios de venta- y Llas utilidades
aumentaran desde ADB hasta AEH. Si bien el fondo de salarios auments
(desce OABC hasta OQAHI), el dncremento se debe a Llos nuevos
trabajadores empleados, con un salario 'de subsistencia" constante;
la oferta de un enorme ejercito de desempleados mantendrd el
salario en su nivel, a pesar de que los capitalistas industriales
demanden m&s trabajadores.

En el caso opuesto, descrito por el Grafico 4b, el cambio
tecnoldgico y Lla nueva inversidn aumentaran el salario real desde
OA hasta OA' con una oferta fija (0C) de mano de obra. No es claro Lo
sucedido con el monto de utilidades de los capitalistas: variaréan
desde un nivel ADB hasta A'EB', vy la relacidn entre ambas areas
depencderd de la pendiente de las respectivas curvas.

No es el propbsito de esta Seccidn describir las condiciones de la

clase trabajacora en el periodo, pues ello regueriria de otro

trabajo. Sin embargo, algunos comentarios pueden dJlustrar dicha
situacidn; el nivel salarial tuvo gue ser muy bajo y relatijvamente

constante.

Si La mano de obra para Le industria provino del sector rural, Lo
cual aun no es cltaro, al menos en sus comienzos 20/., el salario de
dicho sector constituiria el “piso" para Lleas negociaciones
salariales, y este 'piso" tuvo que mantenerse & niveles de
"subsistencia" durante las tres décadas del andlisis.si se considers
que el salario real en el campo se mantuvo estancado y a un mismo
nivel entre 1935 y 1970 (Berry, 1973, Diagrama No. 1 ). Sin embargo,
no fué siquiera necesario contar con lez expulsidn de campesinos y
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aparceros desde el campo, © con una acentuada migracidn
rural-urbana. EL crecimiento vegetativo de la poblacidn urbana fue
suficiente para '"crear', en un solo afo, el numero de trabajadores
totales empleados por la industria nacional.21/. Ademas, el numeroc
de <sirvientes domésticos> en el pals superaba siete veces el de
personas empleadas por la industria nacional en ese mismo periodo.

Las condiciones de La poblacidbn eran ciertamente desastrosas, y no
debieron haber mejorado substancialmente a Lo largo de Llas décadas
de estudio. En 1912 un diplomatico inglés describia la forma en que
vivia La clase trabajadora en Bogota en los siguientes términos
(U.K. Foreign Office, Documento 1350): '"Las clases trabajadoras viven
en condiciones que se comparan desfavorablemente con aquellas de las
razas africanas, con Lla desventaja adicional de sobrevivir con un
cierto grado de semi-civilizacidn. Viven a niveles de subsistencia,
y cualquier ocurrencia anormal Llos Llevard a morir de hambre. EL
mendigaje es una profesidn que no se reduce simplemente a las clases
mas pobres, y sdlo recientemente se han tomado algunas medidas pars
controlar Lla plaga de mendigos y de personas enfermas que buscan
prolongar su dolorosa existencia mostrando  deformidades
terribles"..."aln las clases medias viven en una pobreza similar a
la de las clases bajas'.

La industria no pagaba salarios muy por encima de los de Llas demas
actividades, y 'los tiempos en que el obrero de fabrica constituiria
una clase privilegiada en comparacidn con Los que se ocupaban en
otras actividades no eran todavia'" (Ospina, p.445). Ademds, La
fuerza Laboral en la industria textil estaba conformada bisicamente
por mujeres y nifnos, lo cual Lllevaba a que Llos salarios pagados
fuesen aln menores (entre 1/3 y 1/2 del que correspondia o Llos
hombres, Montenegro, p.VIII-2). Aln en la década de Llos cuarentas
cerca del 54% de la fuerza laboral cel sector textil estaba compuestsa
por mujeres (ibid. p.VIII-S).

El nivel ce sindicalizacidn fue bajo, debido en parte a Lla

super-abundancia de mano de obra, y las "grandes" reformas en materia
de proteccidn al trabajador se tomaron mucho despuds que en otros

paises Llatinoamericanos. En cuestiones sociales Colombia iba & L&

saga de Chile, Perl y Argentins, gque ya en 1923 habjan convertido en

realidades juridicas Llas peticiones sobre salario minimo, segurc

obligatorio, indemnizacidn por enfermedades profesionales,

proteccidbn de las mujeres y nifios, etc (Meto, p.117). Solo hasta

1935 se crean en Colombia Lla jornada de ocho horas, y las vacaciones
pagadas, y habria que esperar hasta el segundo gobierno de Lopez

Pumarejo (1945) para que se <crearan el satario minimo, Las

cesantias, el pago de dominicales no laborados y el mayor salario

por horas extras y por trabajo nocturnoc.
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Lo anterior no quiere decir que no existiese cierto nivel de
competencia por  trabajadores entre las diferentes empresas,
principalmente por Lla mano de obra calificada 22/. Adem&s, si bien
en ocasiones fue necesario adoptar medidas tendientes a conseguir
trabajadores, como la construccidn de vivienda obrera en Llugares
cercanos a Llas fdbricas, &stas fueron medidas encaminadas a
solucionar problemas coyunturales; la disponibilidad de mano de obra
fue ilimitada en el mediano y largo plazo.

B. DEMANDA E INVERSION.

Los resultados de este trabajo posiblemente scbre-estiman La
importancia de los desplazamientos de oferta, al asumir La inversidn
como variable exdgena. En el caso extremo en que &sta varie con las
ventas (modelo del <acelerador>), parte de Lla nueva inversidn
dependerd de Llos desplazamientos de demanda, ya que estos
desplazamientos también dinciden -conjuntamente con lLos de oferta-
sobre el aumento en produccidn y en ventas.

No obstante, el argumento central del ejercicio, cual es el de que la
politica econdmica externa no tuvoe Lla importancia que se Le

atribuye, no queda invalidado. La diferencia entre Los bienes
textiles importados y aguellos producidos internamente Llevd a que

la <elasticidad precio cruzada> fuese muy baja, y a que el efecto de
la devaluacidn y de la reforma arancelaria de 1931 fuese minimo

(ambas politicas inciden en Lla demanda via precios relativos). Por

ello Llos desplazamientos de demanda dnducidos por La politica

econbmica fueron bajos, y dependieron fundamentalmente de cambios en

el ingreso nacional y en los gustos del consumidor. No solo eso. Como
lo muestra este autor en otro trabajo, la reforma arancelaria de 1931
no Llevd @ cambios importantes en el arancel <ad-valorem> para los

productos textiles (Echavarria, 1983a), y si algun cambio importante

conllevd esta reforma fud el de aumentar el arancel, no para los

bienes finales sino para sus dnsumos. Es decir, su efecto fud el de

disminuir La <proteccidn efectiva> brindada al productor de textiles

y de otros bienes industriales de consumo.

De todas formas, .aun si Lla inversidn dependiese de las ventas,
¢stas fueron determinadas tanto por los desplazamientos de oferta
como de demandaz, y no solo por la demanda del perjodo, sino también
por La del pasado. Buena parte de La inversidn que tuvo Lugar entre
1934 y 1937 ya habia sido planeada entre 1928 y 1932. Ademis, parte
de la dnversion entre 1933 y 1937 se debid a rigideces en
produccidn. A modo de ejemplo, ciertas firmas que invirtieron en
telares entre 1928 y 1932 se vieron obligadas a comprar maguinaria
para hilar entre 1933 y 1937, con el Tfin de producir Llos insumos
necesarios para Llos telares comprados inicialmente. Son frecuentes



las citas de este tipo que se mencionan en Las Actas de Junta
Directiva de Las empresas, parsa justificar la inversidn efectuada
durante Llos treintas. Por otra parte, es dificil pensar que Le
creacidn de Tejicondor en 1934 fué motivada por la devaluacidn o el
arancel. La gestacidn de dicho proyecto requirid al menos un
perjodo de cinco afos.

EL sesgo es aun menor si se considera que La inversidn no sblo
depende de las ventas. Tal como se plantea en diferentes trabajos
para el caso de los Estados Unidos y de paises europeos, e&sta
también varia en mayor © menor grado con lLas tasas de interés, con
el <stock> de capital ya existente, y con el grado de capacidad
sub-utilizada; también, con la liquidez interna de la empresa, con

el precio y ondiciones de venta de la maquinaria, y con el precio de
mercado de Las acciones . Buena parte de estas variables son
relativamente independientes de los demas pardmetros del modelo. La
situacidn es aun mas compleja para el caso de Colombia y de otros
paises sub-desarrollados: cbmo ignorar el papel de la disponibilidad
de divisas, al menos en La inversidn global del pais -la cual incide
sobre lLas expectativas de los empresarios en otros sectores como el
textil- ? ; cdmo ignorar el de la politica arancelariay comercial,
y en especia. el de .a politica de control de cambios e
importaciones?. En conclusidn, y a pesar de que hay que adelantar
nuevas investigaciones sobre la materia, no parece excesivamente
errdneo suponer que la inversidn es una variable "exdgena', que
depende fundamentalmente de "espiritus animales" gobernados por Las
expectativas de Los empresarios, y por otras variables gue no estan
extrictamente relacionadas con Las ventas, y menos con las ventas del
presente.24/.



V. CONCLUSIONES.

EL sector textil crecib en una forma mucho mas compleja de Lo que se
ha considerado hasta el momentc. Pequenos estimulos de demanda U
oferta -no es el «caso analizarlo ahora—- desataron un proceso de
inversidn y cambio tecnoldgico que permitid La ampliacidn del
mercado para el productor nacional, via una disminucidn en Los
costos de produccidn (en la terminologia del articulo, mediante
<desplazamientos> de La curva de oferta, <a Llo largo> de Lla de
demanda). Este mayor mercado, a su vez, desatd nuevos ciclos de
inversidn y cambjo tecnoldgico, los cuales permitieron continuar el
procesoc. :

EL papel de Lla devaluacidn y del arancel fue definitivamente
secundario: aun si la demanda hubjese jugadc el papel de '"detonante"
en el proceso descrito, su dinamismo no se debid al comportamiento
de los precios relativos, sino del ingreso. Si la devaluacidn y el
arancel no determinaron el crecimiento eel sector textil, no parece
plausible suponer que si influyeron en forma significativa sobre el
crecimiento del ingreso nacional-el cual fué de todas maneras bajo-.

Pero existen razones que indican que la demanda ni siquiera jugd el

papel de "detonante' mencionado. Para comenzar, buena parte de Lla
inversidbn en maquinaria y equipo ya habia sido pleneada entre 1928 y

1932 y, ademas, buena parte de lLa inversidn que tuvo lugar entre

1933 y 1937 se debid a rigideces en produccidn: ciertas firmas que

invirtieron en telares entre 1928 y 1932 se vieron obligadas &
comprar maquinaria para hilar entre 1930 vy 1937, con el fin de
producir Llos 1insumos necesarios para los telares comprados
inicialmente.

Si el caso de la industria textil fuese representativo de otras ramas
industrijales -lo cual aun debe ser analizado-, a que conclusiones
Llevan nuestros resultados en el contexto de la discusidn sobre el
desarrollo idndustrial latinoamericano?. Ciertamente a otro terreno
radicalmente diferente: bajo condiciones de oferta ilimitada de manc
de obra, fu® crucial La existencia de una ‘'nueva" y surgiente
burguesia nacional gue aprovechase Las oportunidades brindadas por
La coyunture internacional. No se trata de un planteamientc original
y ha sido utilizado por Thorp y Bertram(1980) = para explicar por qué
no crecid La industria peruana durante La Gran Depresidbn. Otros
autores como Frank, Cardoso y Falleto también diferencian Las
economias <de enclave> de otras como Lla mexicana, argentina,
brasilefic o colombiana, aln cuando no son tan explicitos en el
tratamiento del problema. EL argumento tiene validez aln si se mire
la experiencia globlal del continente: "curiosamente', los paises

P.33



que Diaz Alejandro llama "pequefios' , y que no pudieron jmplementar
una politica econdmica ‘'adecuada", fueron también palises <de
enclave>, donde Lla vinculacidn del capital extranjero al pais
aniquild en forma sistemdtica todo intento de consolidacidn de unza
burguesia nacional.

No se desea volver 2 una explicacidn ‘"voluntarista" -en Lla
terminologia empleada por Ldpez(1982) -, segln La cual un conjunto
de hombres aguerridos y visionarios crearon las condiciones del
desarrollo econdmico. Las tasas de utilidades que brindd La
actividad industrial fueron gigantezcas, ¥y estariamos de acuerdoc con
D. Chu en afirmar que cuando Llas condiciones Lo permiten, la
capacidad empresarial surge automaticamente. Ademas, aln si se
aceptara una explicacidn shumpeteriana del crecimiento econbmico,
tendr jamos que buscar el empresario amante del riezgo, formado en
actividades mineras y comerciales, a comienzos de siglo. La creacidn
de nuevas fabrices textiles, una vez iniciado el proceso, requirid
simplemente que aquellos grupos de comerciantes con capital acumutado
siguiesen el buen ejemplo del vecino, el cual mostraba enormes tasas
de utilidades en su inversidn. Pero La experiencia latinoamericana
Llevarja a una modificacidbn importante en el argumento de Chu. Fug
necesario, ademas, que el capital extranjero no hubiese aniquilado
Llos intentos de desarrollo de esa capacidad empresarial. EL poco
capital extranjero que se invirtid en la industria textil colombiana
ni siquiera conllevd claros beneficios, vy el balance podria ser
incluso negativo en materia de tecnologia.

Si existieron Los incentivos, cabria preguntarse por qué no jugd el

capital extranjero, en Los paises <de enclave>, un papel similar al

del capitel nacional en Llos demas paises. La respuesta es

relativamente simple. La Gran Depresidn Llevd a cada multinacional &

retirar su capital de América Latina -al menos a intentarlo- para

resolver parcialmente los problemas de la casa matriz en los Estados
Unidos o Europa, y aln si el capital extranjero hubiese permanecido,

la remisidn de utilidades habria restado dinamismo al proceso.
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NOTAS.

1/. La produccidn del sector textil representaba el 20% de La

produccidn industrial total en el perjodo. No obstante, Los

porcentajes de participacidn dependen en forma crucial de La

definicidn de "industria' que se adopte. Si se incluye el sector de

alimentos, la participacidn del sector textil apenas llegarija al

13% en 1937 y 1945 (Wogart, 1978, p.56). La muestra industrial
escogida por Chu no incluye sectores importantes como los de azucar y
cerveza .

2/. Chu menciona la caida en el precio de los insumos industriales en
su explicacidn. No obstante, para que su versidn sea consistente, es
necesario asumir que la baja internacional en el precio (en US$) de
Los insumos, fué mayor  que La devaluaciodn. Ocampo y
Montenegro(1982) cuestionan Lla validez de este supupuesto. Una
devaluacidn encarece tanto el precio de Los bienes que compiten con
el producto nacional, como el de los jnsumos.

3/ Fue precisamente Diaz Alejandro quien escribid Llos primeros
articulos importantes sobre La consecuencia de Llos efectos
distributivos ante una devaluacidn. Véase Ocampo, 1983).

4/. Podria argumentarse que Llos industriales no operaban en formz
excesivamente racionzl; en una u otra forma se encontrarjan bajo la
influencia de La "ortodoxia" del momento -patrdn oro-. Sin embargo,
también Lcs cafeteros estaban expuestos a la influencia de las ideas
econbmicas vigentes, a pesar de Lo cual se mostraron
sistematicamente partidarios de la maxima devaluacidn posible.

5/. En 1930 se crearon <La Junta de Industriales> y <La Federacidn
Nacional de Fabricantes y Productores>, y ya en 1934 existian en
Bogota <La Industria Nacional Colombiana> y Lla <Federacidn Nacional
de Industriales>.

6/. En varias oportunidades Lleras fue escogido por Llos mismos
industriales como su representante en Bogotd, principalmente pars
Las negociaciones sobre reformas arancelarias y control de precios.
Por supuesto, la posicidn de Lleras varid fundamentalmente durante
la década de los sesentas, pero se trataba ahora de una situacidn
enteramente diferente. Por primera vez podia Lz industria nacional
exportar bienes en proporciones importantes.

7/ Chu, por ejemploc, trabaja con "formas reducidas'" con Lo cual no se

requiere ung especificacidn tan estricta de Lla relaciion entre las
diferentes variables consideradas.
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8/. Se aconseja al lector que no esté 1interesado en sutilezas
econométricas pasar a lLa Seccidn III.

9/. EL ingreso nacional podria ser, sin embargo, una variable que no
representase adecuadamente La evolucidn de Lla demada. A modo de
ejemplo, podria ser que entre 1930-35 las firmas textiles
antioguefias hubiesen vendido Unicamente en el mismo departamento y
que a partir de 1935 hubiesen entrado a operar en todo el mercado
nacional. Es imposible conocer con exactitud Lo sucedido, pero <a
priori> tal eventualidad no parece adquirir mayor importancia, al
menos no durante Llos treintas y cuarentas. Asi, desde su misma
fundacidon en 1934, Tejicondor ya tenia agencias en las mayores diez
o mis ciudades del pais, y algo similar sucedia para Coltejer y
Fabricato.

10/. Ocampo y Hontenegro(1982) encuentran diferencias importantes en
La variacidn de los precios internos y externos, y la conclusibn es

similar atn si se depuran lLos indices de precios utilizados por los

autores (Echavarria, 1983a). Por ello, es errdneo suponer, como lo

hace Chu, que los precios internos coinciden con los internacionales
(en pesos) mds el arancel. La diferencia entre las prendas

nacionales y extranjeras era especialmente marcada hasta Llos afos

cuarentas, y en 1921 las tres mayores plantas textiles producian

principalmente dril delgado y telas de algoddn de colcr -consumidos

por los estratos mas pobres de lLa poblacidn-; las casas americanas e

inglesas se repartian el mercado de driles gruesos y de telas

estampadas -Jenkins, 1921; véase también Bell(1921), y U.S. Tariff

Commission(1945, p.43)-

11/. Estos son los valores que encuentra CEPAL en su estudio pare
Colombia(1956, pp.239 y 247). EL primero de ellos a partir de uns
encuesta hecha a familias en 1953; el segundo, con base en un
andlisis de serjes de tiempo entre 1947 y 1953. Los resultados-son
consjstentes con les de otros estudios
internacionales=Sutcliffe(1971, p.246)-

12/. EL coeficiente de Theil mide Lla "bondad” de prediccidn del
mode l 0. Valores bajos para tal coeficiente jndican una mayor
capacidad predictiva. Le definicidn del coeficiente es:

2 1/2
T = CEMC/(¢sumatoria(At/n)3J

donde. T. Coeficiente de Theil.
EMC.Error Medio Cuadrado calculado con los valores observados
y proyectados.
At. Valor observado.

13/. Asy, para el conjuntc con menor coeficiente entre .1925-39
(cuarto conjunto: y=2.0; E=(0.8; Eimp=0.29), los valores de T serian:
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Perjodo.

T.
1925-39 0.00097
1940-50 0.00042

14/. CEPAL(1956, Apéndice III, p. 387) estima Llas cifras de

produccidn textil a partir del consumo de algoddn =-nacional e

importado- de las empresas del ramo. Este procedimiento es errdneo

para 1941, cuando Las empresas acumularon enormes inventarios
previendo los traumatismos de la querra.

15/. En la Seccidn IIIA se presenta un resumen de las estddisticas
scbre inversiodn. S1 bien son adecuadas como  una primera
aproximacibdn, no estan suficientemente depuradas para Los
propdsitos del ejercicio econométrico. La variacidn en el numero de
turnos parece ser el principal dnconveniente para que puedan ser
utilizadas como un indice del "stock'" de capital empleado. A nivel
tedrico podria ser incluso inadecuado separar dichas variables, y en
diferentes escritos N.Kaldor ha argumentado en forma relatjvamente
convincente gque es arbitrario y artificial el tratar de establecer
una distincidn nitida entre movimientos <a Lo largo> de La,funcidn
de produccidn (ante unea mayor inversidn) y <desplazamientos> en
dicha funcidn (cambio técnico). Por ello, el mismo autor considers
el cambio técnico como un fendmeno <incorporado> a Lla nueva
inversidbn en maquinaria y equipo. Por supuesto, el argumento es aun
mas valido para palses dependientes en materia tecnoldgica como
Colombia.

16/. En Agosto y Septiembre de 1921 Fabricato y Roselldn cancelan
sus respectivos pedidos a '"Isaac y Samuel' en Londres- l.a primersz
compafia paga una indemnizacidn de 1100 Libras esterlinas, vy la
segunda de 600.

17/. Posiblemente se est® hablando de costos variables, vya que la
disminucidn en Los costos totales (incluyendo el costo del equipo)
no pudo ser tan dramatica. No obstante, es significativa cualquiers
haya sido la definicibn empleada. La siguiente es La informacidn
provista por Coltejer en 1935,

Costo de Produccion (en $) de 30 Yardas de Tela.

Producto Con Telar Con Tetlar Relacidn
Mfecanico Automatico.

1 0.481 0.1122 174

2 0.487 0.1122 1/4
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3 0.715 0.1341 1/5
4 0.390 0.0903 174
5 0.663 0.1259 1/5
6 0.767 0.1451 175
7 0.507 0.0903 176
8 0.429 0.1013 174
9 0.533 0.1341 1/4
10 0.663 0.1204 176
11 0.702 0.1451 1/5

18/. En 1935, cuando se presentan negociaciones para la formacidn de
la "Unidn Textil Colombiane', se fijan los siguientes valores en La
negociacidn entre las diferentes compafias.

Fabricato $3'029.840
Coltejer 1'652.000
Bello 950.000
Tejicondor 529.630
Roselldn $1°784.260

En 1937, se fija el siguiente nlmerc de acciones en 'Algodonera
Colombiana'" para cada compania.

Fabricato 32.300
Rosel Ldn 19.000
Coltejer 17.000
Bello 16.500
Monserrate 12.200
Samacé 3.000

19/. Las obreras también se quejan de que el Sefor Administrador
atrase el reloj de lLa fabrice con el cobjeto de hacerlas trabajar mas
tiempo. El Administrador acepta, pero argumenta que ello se hizo pare
compensar el tiempo perdido por el persoral, al entrar a la F3brice
mucho después de tocada la campana para Lla reanudacidn del trabajo
al medio dia

20/ .EL censo industrial de 1945 sefala que el 65% de Las mujeres
empleadas en el sector textil provenian de areas rurales (citado por
Brew, 1977, p. 60).

21/. La poblacidn urbana total era de 2.7 millones de habitentes en
1938, Lo cual, con un crecimiento anual de 2.41% ‘creaba" 65 mil
nuevos oferentes de mano de obra. La totalidad de La industria
empleabe wun promediv de 40 mil personas; cerca de 2 mil nuevos
empleos por anoc.

22/. En 1942 <Tejicondor> propone a Coltejer que somentan z L&
<Camara cde Comercioc de Medellin> un asunto que habia czusado
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permanentes fricciones entre las dos empresas durante varios afos 'y
gque aln debla resolverse. <Coltejer> se queja de que {a primera
empresa esta empteando obreros, calificados en <Coltejer>,
apropiandose asy de dicha mano de obra a un costo mucho menor al que
conlleva su entrenamiento. Las directivas de <Coltejer> argumentan
gue "ningln pacto existe entre <Fabricato, Roselldn y Coltejer>, y
sin embargo estas empresas se respetan su personal, sin emplear
normas de ninguna clase para '"'sonsacarlos'. '"No se trata de uno o dos
casos recientes, sino de un perjuicio que venimos sufriendo desde
afos atras'". '"Recordaradn que altos empleados de su compafiia
<Tejicondor> estacionaban camiones en Llas inmediaciones de nuestra
fibrica, y también de la de <Fabricato> y <Roselldn>, para hacer un
empadronamiento del personal idoneo, sin mas esfuerzo que ofrecer un
jornal algunos centavos mas alto".

23/. En 1940, precisamente cuando la <Grace> se asocia con
Tejicondor, Llas demas empresas textileras se retiran de <La
Industria Nacional> =-una de ‘1las asociaciones de industriales que
anteceden a lLa ANDI- en sefal de protesta.

24/. Si alguna variable puede considerarse exdgena es precisamente
La inversidn. EL mismo Keynes, refiriéndose al proceso de inversidn
afirmaba que 'las decisiones humanas que afectan el futuro no pueden
depender de calculos matemdticos estrictos; el impulso interno a le
actividad por parte de los capitalistas Lo que hace que 'las ruedas
volteen'; "espiritus animales", un impulso espontaneo a Lla accidn
ma&s que a La inaccidn'". En términos de lLa terminologia empleada por
J. Robinson, el concepto del "acelerador" también podris
clasificarse como "economia pre-keynesiana después de Keynes'". En lLa
misma Llinea de pensamiento, un investigador como J. Schmookler
(1966, p.3) ha afirmado que '"el cambio tecnoldgico es lLa <terrs
incognita> de Lla economia moderna. wi siquiera nos hemos puestc de
acuerdo sobre un conjunto de términos precisos conducentes al avance
de la discusidn'.
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ANEXO 1. DETERMINACION DE LAS VARIACIONES EN LA OFERTA.

Es complejo especificar Los parametros que determinan Los
desplazamientos en la curva de oferta, midximo si'la especificacidn
se disefa con miras a la evaluacidn empirica posterior. Como se vid
en el articulo, existen innumerables problemas para estimar aun las
variables mas simples como el nlumero de trabajadores empleados, y
por ello es necesario recurrir a supuestos simplificadores que
permitan Llegar a conclusiones relativamente precisas y confiables.
Para ello debe suponerse, en primer Llugar, que Lla Tfuncidn de
produccidn del sector textil es de tipo Cobb-Douglas con
rendimientos constantes a escala. Ademads, que Llas empresas textiles
no estaban en capacidad de modificar los salarios del mercado vy,
finalmente, que el productor trataba de maximizar utilidades.

Si se asume que Lla funcidn de produccidn del sector textil es del
tipo Cobb-Douglas mencionado. '

al a2 a3
Qn = A.L  .gin .M ‘A1)
al a2 &3
donde A. Factor de cambio tecnoldgico.lA= Qn/(L .gin .M )]
(produccidn que se lLogra con un promedio ponderado de Llos

insumos y "factores', ya que al+a2+a3=1).
L. Cantidad de "mano de obra"
1. Cantidad de 'maguinaria"
gin. " de insumos.
al. Participacidn de la mano de obrz en La produccidn.
al. " los insumos.
a3. ' la maguinaria.(a3=1-al-a2)

puede demostrarse que.

o] (al+a2) /a3
Qn = 0. Pn (A2)

es decir, que Lla elasticidad precio de Lla oferta(8) es igual a
(a1+a2) /a3 -comparense las ecuaciones (2) y (A2)- ror Lo tantc,

o (&1+a2)/a3
0= Qn/ Pn A3)



Fue con base en esta ecuacidn, como se calcularon precisamente los
valores del parametro -0-.

Ademds, para el tipo de funcidn especificada, Lla variable =0-
quedard determinada en la siguiente forma:

1/a3 al/a3 a2/a3
0 =4d. A .S .Pin M (A3)

donde d. constante.
A. Par3metro de cambjo tecnoldaico.
M. Cantidad de "maguinaria'
s. Saltario real.
Pin. Relacidn entre el preciolen pesos) de Llos insumos, y
el Indice de precios al consumidor.

Donde =-0- aumenta (y produce desplazamientos en Lla curva de oferta)
cuando se presenta un proceso de cambio técnico favorable (aumentos
en A), o cuando aumenta el <stock> de maquinaria (M); también,
cuando disminuye el salario wunitario (s) o el precio de Los insumos
(Pind.
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ANEXO 2. DISCUSION SOBRE LOS SUPUESTOS DEL MODELO.

Muchos autores declararian invalido el ejercicio empirico del

articulo en su conjunto: basta plantear Lla utilizacidn de una
<funcidn de produccidn> para desencadenar interminables polémicas.

Sin embargo, como Lo afirma Taylor(1979, p.87), esta es Lla Unica
forma disponible para decir algo concreto con relacidn a La
contribucidn de la nueva inversidn en el crecimiento de la industria
o de la economia. Ademds, no se trata de una funcidn de produccidn

agregada para Lla economia en su conjunto, sino para un sector
particular, el textil.

Pero no es el objetivo de este Anexo discutir si es valido o no
plantear una funcidn de produccidn. Mis bien, se desea discutir la
validez de dos de los supuestos del ejercicio: que la funcidn de
produccidn es de tipo Cobb-Douglas con rendimientos constantes a
escala; y que Llas firmas del sector no estaban en condicidn de
modificar el salario en el mercado laboral. No se discutird el
supuesto segln el cual el productor trataba de maximizar utilidades:
parece Ldgico, pero en un futuro seria deseable introducir supuestos
alternativos. Que sucederia, por ejemplo, si las firmas del sector
determinaran sus precios en b=se a un sobre-costo o "mark-up" -lo
cual no es incompatible con el supuesto de maximizacidn- que fuese
funcidn del dinamismo de las ventas?; es claro que podrian
plantearse otras alternativas plausibles.

De las Actas de Junta directiva no es posible determinar Lla forma en
que fijaban precijos las empresas textiles. En algunas oportunidades
se habla de la conveniencia de bajar el precio de algunos productos
especificos ante la fuerte competencia externa; en otras se djce que
algunos estudios de mercadeo Llevan a pensar que Lla firma hars
mayores utilidades si baja los precios en un determinado porcentaje;
finalmente, y es mds claro cuando se discute con el gobierno sobre
fijacidn de precios, se argumenta que &stos deben subir, pues el
aumento en el precio de insumos y salarios Lo hace apenas
aconsejable. Por supuesto, en ciertas oportunidades empresas
pequenas como Tejicondor modifican sus precios por que as} Lo han
hecho Fabricato o Coltejer. Simplemente "siguen al lider". Hechas Las
anteriores salvedades se discuten Llos dos supuestos de interds.

Suponer una funcidn de produccidn lobb-Douglas con rendimientcs
constantes a escala para el sector textil no es especialmente

restrictive, como se desprende de innumerables trabajos
econométricos adelantados en Estados Unidos y en otros paises , como
Llos de Fuchs(1963), Dhrymes(1965); Ferguson(1965) y Bronfenbrenner y

AY
P.37



Douglas(1939). Algunos de estos trabajos parten de  funciones
generales del tipo <CES>, y encuentran una <elasticidad de
sustitucidn> unitaria -<Cobb-Douglas->, y rendimientos constantes a
escata. Otros parten directamente de una funcidn <Cobb-bouglas>, y
encuentran que es valido suponer rendimientos constantes a escala.

La comparacidn de estos trabajos es pertinente, no solo por cuanto
sus resultados son consistentes. También, por cuanto La metodologia
empleada para la escogencia de la muestra y Los perjodos de anilisis
son completamente diferentes. Bronfenbrenner y Douglas estudian La
industria norteamericana en 1909-anidlisis transversal para
diferentes firmas en un mismo afo-, y Fuchs el caso de 19 paises
entre 1950 y 1956, incluyendo varios paises sub-desarrollados.
Ferguson analiza la industria norteamericana entre 1949 y 1961, vy
Dhrymes la misma industria en 1963. No parece errbneo afirmar que
las cardcteristices de la 1industria textil colombianz entre 1925 y
1950 fueron similares a las de la industria textil de otros pajses
<en algln afo> romprendido entre 1909 y 1963.

EL segundo supuesto presenta mayores problemas, a pesar de Lo cual
pueden presentarse argumentos en su favor. No se trata de afirmar que
la industria textil colombiana operaba en situacidn de competencia.

Las mayores firmas estaban en mancs de una misma familia, y la
concentracidn regional y nacional era sumamente elevada. El supuesto

plantea, simplemente, que Las firmas textiles no estaban en
condicidn de modificar sustancialmente el salario en el mercado de

trabajo. Ello podria ser cierto por varias razones: el poder

oligopdlico de Llas compahias nacionales no era tan marcado como

pudiese pensarse a primera vista, Yy Lla participacidn de las

compafnias en el mercado laboral no era especialmente significativae.

En cuanto al primer conjunto de factores, es claro que la competencia
externa '"quebraba'" parcialmente el poder oligopdlico de las firmas
nacionales, incluso si se acepta que se trataba de mercados
relativamente segmentados. Ademas, como consecuencia de las
diferencias en costos de produccidn (Seccidn I11I), fueron frecuentes
las guerras de precios entre dichas compafias y no siempre se
vivieron periodos de paz Yy tranquilidad con acuerdos previos de
precios.

De otra parte, el sector textil demandaba un porcentaje minimo de
trabajadores en relacidn con el empleo total en La economia(0.26%
para 1938}, e 1dincluso en comparacidn con el empleo urbano(1.16%).
Las cifras para 1938 fueron : 11551 trabajadores en el sector textil;
4.5 milltones en La economia nacional; y 1 milldon en el sector
urbano.(U.S. Tariff Commission=1945, p.18; lMontenegro-Cuadro 8.1).

/
v
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La sola trilla de café requeria &4 o 5 veces mas personal que la
industria textil (op.cit.Cuadro 8.4).
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Fuentes y

an.
Pn.

Y.
PC.

0.

44

Metodologia.

CEPAL,1956 ,Apéndice Estadistico, Cuadro 131, Col.5).

Se obtuvo a partir de los archivos de Fabricato. Indice Paashe para cinco
productos, los cuales representan mas del 80% de las ventas de la empresa.
CEPAL,1956, Ap¢ndice Estadistico, Cuadro 1, Col. 1.

Ocampo y Montenegro-1982, Cuadro 8, Cols.(b) y (c)—; Banco de la Replblica.
"pProductos Alimenticios entre 1925 y 1935; "costo de vida obrera en

Bogot3" entre 1936 y 1950. Se interpold la cifra para 1936.

' §

Calculado como 0=[Qn/(Pn/PC)], con §=0.653.(cifra obtenida en Los archivos de
Fabricato.

Tasa de Cambio. Urrutia y Arrubla, 1970, y calculos del autor.
Pimp.U.S. Department of Commerce, 1975, Serie E-128, convertida a pesos. El

Pin.

S.

arancel se obtuvo de Montenegro(1982).

U.S. Department of Commerce, 1975, Serie E-126. Convertida a pesos. El
arancel se obtuvo de diferentes publicaciones sobre el arancel colombiano.
Entre 1925 y 1938 corresponde a un salario ponderado para los obreros de
Fabricato para las secciones de "envolvedoras', "hilados" y "telares".
Entre 1939 y 1943 se obtuvieron de Montenegro(1982, Cuadro.8.5):"total
industria en Medellin"; 1943-45: idem. "total industria nacional". Se
interpold la cifra para 1944.



Y CRECIMIENTO IMDUSTRIAL

T. DEVALUACION £ IHNFLACION EN VARIOS FAISES LATIMOAIERICANOS

Devaluacion Hominal % Variacion % en Precios

Devaluacion Real %

2 oo e e ot e e T 2 ke e L i e B 2 e o s ot o o e 2 ot

1929-32  1930-39 1941-45 1946-50 1929-32 1930-39 1941-45 1946-50 1929-32  1930-39 1941-45 1946-50
Colombia 0.52 7.21 0.00 3.57 =27 .45 5.08 15.37 14.35 5.02 1.36 -2.04 -7.56
Argentina 19.79 3.66 -0.80 41.03 -8.14 0.00 3.89 21.29 7.12 3.12 8.08 17.79
Brasil 28.05 5.84 -0.17 17443 -2.41 4.75 23.01 2.11 7.90 0.72 -2.01 6.30
Hexico 19.19 8.6¢ 0.00 20.62 -6.46 3.23 19.26 6.42 4.50 L.76 -5.2c 15.47
Honduras -1.01 -0.13 0.00 0.00 ~2.30 -0.23 9.35 3.19 =16.79 -0.54 3.31 -1.36
Peru 26.56 5.73 0.00 26.76 -5.56 0.35 11.87 21.75 9.71 4.38 0.99 5.55
Uruguay 34,76 3.08 0.00 0.00 .00 0.00 6.47 5.84 10.60 2.75 6.21 -3.83
Venezuela 9.19 ~6.70 1.00 £.00 ~5.48 -2.29 6.77 3.94 -5.29 ~-5.03 6.81 -2.08
USA. -17.84 -0.64 12.89 1.72
TI. RECRESTIOMES. CRECIMIENTO INDUSTRIAL VS DEVALUACION REAL., 1931-1950
COMNSTANTE P11 DEVY DEVY -1 tiempo R2 Durbin
Hatson
1 7.28 086 .005 2.02
(0.67)
2 7.89 ~.1964 0.02 1.99
(~1.468
3 10.80 .07 -9.07 0.07 2.04
(0.65) (=2.65)%
4 11.31 ~. 1761 -5.87 0.09 2.00
(=1.37) (-2.61)+
5 ~-5%2.15 .09 =8.75 .31 0.08 2.06
.72 (~2.56) * 1.07)
é -469.14 -7 ~8.65 2k 0.10 1.98
(=1.292) (-2.54) % (0.86)
7 ~357 .44 .88 0.14 -6.82 0.19 0.14 2.06
(2.673) % (1.1%) (-1.99) (0.65)
2 “ART 0.78 -0.14 -7.03 113 0.14 1.99
2B (=1.74) (=2.00) % A



CUADRO No. 10

SITUACION FISCAL  1910-195

GG-IG
16
1910 6.19
1911 2.25
1912 7.57
1913 -8.22
1914 10.72
1915  =76.60
1916 =2.70
1917 14.05
1918 67.99
1919 26.76
1920 -9.01
1921 52.04
1922 23.66
1923
1924
1925 7.37
1926 21.13
1927 33.39
1928 53.41
1929 G.45

1930 22.59

GG, 1G. Gastos e Ingresos del Gobierno Central
Fuente.
1910-22. U.S. Dept. of Commerce.1926,
Incluye Gastos e Ingresos extraordi«
narios.
1925-30. Ver Cuadro.



CUADRO No. 11

SITUACION DE DIVISAS. 1905-1930

XB-1B XB-1B
1B 1B
1905 1930 54.01
1906 1931 82.82
1907 1932  110.96
1908 1933 35.21
1909 1934 45.96
1910 1935 20.56
1911 1936 19.49
1912 1937 5.71
1913 20.25 1938 1.1
1914 55.53 1939 =5.65
1915 77.02 1940 11.05
1916 21.41 1941  -35.01
1917 48.44 1942 97.52
1918 71.90 1943 72.86
1919 66.51 1944 49.29
1920 -29.96 1945 =-1.54
1921 90.57 1946 -8.31
1922 19.43 1947  -27.48
1923 -1.39 1948 -10.44
1924 63.86 1949 23.42
1925 -8.89 1950 12.40
1926 =7.92
1927 -20.31
1928 -16.40
1929 -11.84

XB. Exportaciones de Bienes y Oro
IB. Importaciones de Bienes
Fuente. Exportaciones.
1913-24. Memoria de Hacienda. 1928.Cuadro 6
1925~50 CEPAL. Anexo Estadistico.C.14 (fuero
convertidas a Dolares
Importaciones.
1905-24. Ver Cuadro.
1925-50. CEPAL. C.14. (fueron conver
tidas a dolares).



CUADRO No. 12

-ESERVAS E IMPORTACIONES
(mitlones de $ corrientes)

Reservas Importa- Reservas
en Oro ciones en termi-
de Bienes nos de me-
y Servi- ses de
cios. Importa—-
cion
19¢5 36.27 108.81 4.00
1926 42.97 138.70 3.72
1927 44,22 155.83 3.41
1928 64.66 181.98 .26
1929 37.75 158.19 2.86
1930 27.42 95.98 3.43
1931 13.78 62.80 2.63
1932 17.17 55.24 3.73
1953 16.76 76.49 2.63
1934 16.14  123.28 1.57
1935 32.22 138.09 2.80
1936 41.98 151.27 3.33
1937 36.39 . 197.55 2.21
1938 47.20 190.71 2.97
1939 42.39  220.75 2.30
1940 43.56 183.27 2.85
1941 39.16 299.52 1.57
1942 108.07 138.38 9.37
1943 198.29 197.61 12.04
1944 276.91 220.68 15.06
1945 309.37 307.12 12.09
1946 308.48 458.33 8.08
1947 216.37 709.88 3.66
1948 187.44  648.97 3.47
1949 240.21 648.83 4 44
1950 220.39 827.12 3.20

Fuente y Metodologia.
Reservas en Oro. Revista del Banco de La Republica
Diciembre 31 de cada ano.
Importaciones de Bienes y Servicios.CEPAL.
Cuadro 14. Fueron convertidas a
dolares corrientes y luego a
pesos corrientes.



CUADRO No. 13

SITUACION FISCAL Y DE DIVISAS

CPI-IBS XBS-1BS (GG-1IG)/1IG CPI-IBS XBS-1BS GG-1G

IBS IBS PIB PIB PIB
G.Central G.Central G.Central

+Deptos+ +Deptos+

Municipios Municipios

%) % %) (%) (%) (%) (%)

1925 -0.16 11.56 7.37 23.41 -0.03 2.31 2.42
1926 3.06 10.51 21.13 24.62 0.70 2.42 2.81
1927 5.48 -1.99 33.39 44 .60 1.43 -0.52 5.32
1928 11.10 =-3.59 53.41 48.21 3.21 -1.04 5.76
1929 -29.12 15.24 9.45 19.31 -7.05 3.69 2.66
1930 26.91 97.49 22.59 14.85 4,17 15.10 2.34
1931 49.11 113.37 18.66 15.74 6.33 14.62 2.66
1932 6.93 130.10 29.74 21.84 0.79 14.83 3,54
1933 -5.78 89.65 54.11 30.36 -0.76 11.85 4.53
1934 0.06 67.40 34,86 25.73 0.01 9.54 3.14
1935 9.33 86.11 -3.18 5.15 1.31 12.07 0.68
1936 1.37 81.19 -1.51 4.39 0.20 11.94 0.59
1937 -12.17 52.63 =-5.41 3.81 -2.18 9.40 0.55
1938 10.54 71.98 7.48 14.76 1.65 11.28 1.83
1939 -1.09 27.52 5.60 17.94 -0.20 5.10 2.26
1940 7.99 103.66 59.55 44 .37 1.04 13.45 4,87
1941 -7.42 3.94 4.21 -0.79 -0.95 0.75 -0.10
1942 75.23 185.81 30.27 32.92 5.66 13.97 4.21
1943 60.37 188.43 12.73 22.99 5.53 17.27 2.94
1944 48.05 171.80 24 .61 21.03 4.56 16.31 2.32
1945 19.81 99.39 20.66 14.40 2.45 12.31 1.59
1946 9.19 68.64 23.93 10.98 1.32 9.88 1.26
1947 -20.95 22.51 19.30 15.07 -3.82 4.10 1.95
1948 -3.44 46.98 22.94 19.93 -0.52 7.10 2.48
1949 3.77 58.08 8.62 8.72 0.50 7.68 1.06
1950 -0.27 4.53 1.00 2.94 -0.05 0.82 0.40

Fuentes. CPI. Capacidad para Importar. Es igual a lLa otal de pagos (exportaciones + afluen-
cia de capitales extranjeros)- las remesas ds e intereses - la salida de capitales
extranjeros. Cepal. Anexo Estadistico. Cuadr
IBS. Importaciones de Bienes y Servicios. . Cuadro 14.

XBS. Exportaciones de Bienes y Servicios. "
GG. Gastos Gubernamentales.
Gobierno Central. Incluye Gastos Corrienversion. CEPAL. C.36

Total. " . €.39
16. Ingresos Gubernamentales

Gobierno Central. "o Cub7

Total. ". €.50

PIB.Producto Interno Bruto. ", C. 1



ADUANAS E INGRESOS FISCALES
(miclones de Pesos Corrientes)

ADUANAS INGRESOS RELACION ADUANAS INGRESOS RELACION
DEL GOBIER~- DEL GOBIER-
NO CENTRAL (%) NO CENTRAL ¢9)
1905 6.18 1930 18.37 31.58 58.17
1906 7 .41 1931 17.67 27.38 64.54
190r¢ 6.60 1932 17.46 26.69 65.41
19u8 6.17 1933 22..47 31.83 70.60
190y 6.54 1934 24.61 39.42 62.44
1910 9.03 10.83 83.38 1935 27 .49 47.08 58.39
1911 9.33 11.53 80.92 1936 30.02 59.77 50.23
1912 10.58 13.21 80.09 1937 34.33 70.78 48.50
1913 13.54 16.92 80.02 1938 31.12 71.71 43.40
1914 10.32 13.34 77.36 1939 40.63 83.19 48.84
1915 8.22 12.05 68.22 1940 27.67 70.67 39.15
1916 13.87 20.35 68.16 1941 30.47 81.02 37.61
191¢ 8.59 13.24 64 .88 1942 18.71 75.76 24,70
1918 5.83 10.81 53.93 1943 21.68 92 .47 23.45
1919 8.12 13.60 59.71 1944 26.02 107.10 24.29
1920 17 .48 25.54 68.44 1945 41.30 142.92 28.90
1921 8.72 15.72 55.47 1946 49.01 181.54 27.00
1922 11 .04 21.43 51.52 1947 65.70 253.69 25.90
1923 17.40 1948 58.79 282.44 20.81
1924 19.29 23.27 82.89 1949 42.99 320.73 13.40
1925 22.20 33.82 65.65 1950 97.56 454 .05 21.49
1926 25.93 39.82 65.11
19¢7 29.16 44 .68 65.27
19238 37.09 51.46 72.07
19¢9 35.45 52.26 67.83
Fuente.

Aduanas. 1905-1909. Memoria de Hacienda. 1920. Cuadro J; 1910-1923. Memoria

de Hacienda, 1924, pp.50-51;

1925-50. Berry, p.67.

Ingresos Fiscales.: Avoaaon U.S. Department of Commerce, 1926; 1925-50, nmu
PAL, Anexo Estadistico, Cuadro 47.



RELACION ENTRE INGRESOS DE ADUANAS m IMPORTACION DE BIENES

(millones de Pesos corrientes)

A

1905-1950

1905
1906
1907
1908
1909
1910
1911
1912
1913
1914
1915
1916
1917
1918
1919
1920
1921
1922
1923
1924
1925
1926
1927
1928
1929

1855-1900

1855-60
1860-65
1865-70
1870-75
1875-80
1880-85
1885-90
1890-95
1895-1900

ADUANAS

IMPORTA-
CION DE
BIENES

12.28
10.61
12.09
13.51
11.12
17.39
18.11
23.96
28.54
20.98
17.84
29.66
24.75
21.78
47.45
101.40
33.08
44.15
61.11
52.35
97.20
124.00
139.20
162.40
141.50

RELACION

(%)

50.33
69.84
54.59
45.67
58.81
51.93
51.52
44.16
47 .44
49.19
46.08
46.76
34.71
26.77
17.11
17.24
26.36
25.01
28.47
36.85
22.84
20.91
20.95
22.84
25.05

28.70

24.40
28.40
37.30
35.00
36.30
32.30
29.90

1930
1931
1932
1933
1934
1935
1936
1937
1938
1939
1940
1941
1942
1943
1944
1945
1946
1947
1948
1949
1950

ADUANAS

18.37
17.67
17.46
22.47
24.61
27.49
30.02
34.33
31.12
40.63
27.67
30.47
18.71
21.68
26.02
41.30
49.01
65.70
58.79
42.99
97.56

IMPORTA-
CION DE
BIENES

70.40

46.00

34.30

55.60

98.10
119.70
134.40
169.70
159.30
183.40
148.20
170.00
105.00
146.70
174.70
281.20
403.00
638.60
589.10
515.90
711.10

RELACION

(%)

26.09
38.41
50.90
40.41
25.09
22.97
22.34
20.23
19.54
22.15
18.67
17.92
17.82
14.78
14.89
14.69
12.16
10.29

9.98

8.33
13.72




6/. Asi, para el conjunto con menor coeficiente entre 1925-39 (cuarto
conjunto: y=2.0; E=0.8; Eimp=0.29), los valores de T-serian:

Perjodo.

T.
1925-39 0.00097
1940-50 0.00042

7/. CEPAL(1956, Apéndice III, p. 387) estima lLas cifras de producciodon
textil a partir del consumo de algoddn -nacional e importado- de las
empresas del ramo. Este procedimiento es errdneo parg 1941, cuando
las empresas acumularon enormes inventarios previendo Los traumatismos
de la guerra.

8/. La tasa de crecimiento entre 1929 y 1939 es comparable a La de
1933-39. No obstante, la caida de 1928 resta significado a dicha
cifra.

9/. En Lla siguiente Seccidbn se presenta un resumen de las
estadisticas sobre inversidn. Si bien son adecuadas como una primera
aproximacidn, no estaén suficientemente depuradas para lLos propdsitos
del ejercicio econométrico. La variacidn en el nlmero de turnos
parece ser el principal inconveniente para que puedan ser utilizadas
como un indice del #*Stock™ de capital empleado.

10/. En Agosto y Septiembre de 1921 Fabricato y Roselldn cancelan
sus respectivos pedidos a "Isaac y Samuel'" en Londrés. La primera
compafia paga una indemnizacidn de 1100 Llibras esterlinas, y Lla
segunda de 600.

11/. Posiblemente se esté hablando de costos variables, ya que la
disminucidn en Los costos totales (incluyendo el costo del equipo) no
pudo ser tan dramitica. No obstante, es significativa cualquiera haya
sido Lla definicidn empleada. La siguiente es la informacidn provista
por Coltejer en 1935.

es?5

Costo de Produccion (en $) de 30 Yardas de Tela.

Producto Con Telar Con Telar Relacidn
Mecanico Automatico.
1 0.481 0.1122 174
P 0.481 0.1122 174
3 0.715 0.1341 175
4 0.390 0.0903 174
5 0.663 0.1259 1/5
6 0.767 0.1451 1/5



0.507 0.0903 176

I

8 0.429 0.1013 174
9 0.533 0.1341 174
10 0.663 0.1204 176
11 0.702 0.1451 175

12/. No obstante, Lla empresa que mayores modificacidnes de este tipo
introdujo fué una de las grandes cementeres.de Bogota.

RV, de Gimen bo
13/. En 1935, cuando se presentan negociaciones para La formacidn de
Lla "Unidbn Textil Colombiang™, se fijan Llos siguientes valores en la
negociacidn entre las diferentes compafias.

Fabricato $3'029.840
Coltejer 1'652.000
Bello 950.000
Tejicondor 529.630
Rosel Ll dn $1'784.260

En 1937, se fija el siguiente nlmero de acciones en ”ALgodonera
Colombiana®” para cada compania.

Fabricato 32.300
Rosel Ldn 19.000
Coltejer 17.000
Bello 16.500
Monserrate 12.200
Samacé 3.000
14/. Las obreras también se quejan de que el Sefor Administrador

atrase el reloj de Lla fadbrica con el objeto de hacerlas trabajar mas

tiempo. EL Administrador acepta, pero argumenta que ello se hizo para
compensar el tiempo perdido por el personal, al entrar a la Fabrica

mucho después de tocada la campana para la reanudacidn del trabajo al

medio dia

AgA
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Fuentes y

Qn.
Pn.

Y.
PC.

0.

Metodologia.

CEPAL,1956 ,Apéndice Estadistico, Cuadro 131, Col.5).
Se obtuvo a partir de Llos archivos de Fabricato. Indice Paashe para cinco
productos, los cuales representan mas del 80% de las ventas de la empresa.
CEPAL,1956, Apéndice Estadistico, Cuadro 1, Col. 1.
Ocampo y Montenegro-1982, Cuadro 8, Cols.(b) y (c)-; Banco de la Republica.
"Productos Alimenticios entre 1925 y 1935; 'costo de vida obrera en
Bogota" entre 1936 y 1950. Se interpold la cifra para 1936.
§

Calculado como 0=C[Qn/(Pn/PC)]1, con §=0.653.(cifra obtenida en Los archivos de
Fabricato.

Tasa de Cambio. Urrutia y Arrubla, 1970, y cilculos del autor.
Pimp.U.S. Department of Commerce, 1975, Serie E-128, convertida a pesos. EL

Pin.

Se

arancel se obtuvo de Montenegro(1982).

U.S. Department of Commerce, 1975, Serie E-126. Convertida a pesos. EL
arancel se obtuvo de diferentes publicaciones sobre el arancel colombiano.
Entre 1925 y 1938 corresponde a un salario ponderado para los obreros de
Fabricato para Las secciones de "envolvedoras", "hilados" y "telares".
Entre 1939 y 1943 se obtuvieron de Montenegro(1982, Cuadro.8.5):"total
industria en Medellin"; 1943-45: idem. "total industria nacional'. Se
interpold la cifra para 1944.
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